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4 Mars 1820.

La Chambre du commerce de Paris, a M. Biot,
membre de (' Académie des Sciences.

Mownsieun ,

La chambre du commerce a recu la lettre que vous avez
bien voulu luni adresser. Elle a lu vos deux écrits intitulés :
Lettre a M. Saulnier fils, directeur de la Revue britannigue,
avec I'intérét que commandel’importance de la question que
vous traitez. Les approvisionnemens de Paris vous parais-
sent ofirir dans le mode de la vente des abus graves et pré-
judiciables al’agriculture. Vous pensezquel’application d’un
mode de vente publique a la cride, déja établi dans les mar-
chés de la capitale pour certaines parties de 'approvisionne-.
ment, serait un moyen efficace de détruire ces abus; et vous
avez oblenu déja de M. le Préfet de police que cetle exten-
sion fit éprouvée par 'expérience. Dans ce but M. Jametel
ainé, facteur 4 la halle aux beurres, a été chargé de cet essai
pour les approvisionnemens en grains et farines. Vous dé-
sirez, Monsieur, connaitre 'opinion de la chambre sur cette
innovation.

Ses principes, qui sont ceux que vous professez, ont été
et seront teujours en faveur de la plus grande liberté pos-
sible dans les transactions commerciales. Tl s’agissait donc
de savoir si le mode de yente proposé ne pouvait pas conduire




aune sorte de privilége en faveur de I'entreprise de M. Ja-
metel, et sous ce rapport non-seulement la chambre lui et
refusé son appui, mais elle se fiit opposée al’accomplissement
de ses vues. Il n’en est pas ainsi : I'autorisation demandée
par lui I'a été pour tous les facteurs de la halle indistincte-
ment; de sorte que rien n'est changé au sysieme actuel, si
ee n’est qu'une partiedes ventes pourra recevoir une publi-
cité que précédemment elles n’avaient pas, et qui nous pa-
rait ainsiqu’a vous, Monsieur, étreenti¢rementdans 'intérét
des producteurs et des consommateurs. C’est dans tous les.
cas un essai qu'il parait convenable de faire, et d'ott il ne
peut résulter que quelque chose de bon. Aussi la chambre
n’hésite pas, Monsieur, & vous faire connaitre son assenti~
ment sur ce qui fait I'objet de votre letre.

Signé Frangors DELESSERT, président.

J. DUBOIS, sccrétaire.




AVANT-PROPOS.

Les lettres réunies dans ce Recueil ont été écrites,
il y a quelques années, pour solliciter du gouverne-
ment une mesure administrative tres juste en elle-
méme, qui n’exige aucune dépense nouvelle, qui ne
blesse la liberté ni les droits de personne, et qui, sielle
était réalisée, ferait un bien immense a 'agriculture
des départemens qui environnent Paris a une grande
distance, accroitrait les revenus de la ville, et aurait
enfin une influence d’amélioration tres puissante,
quoique indirecte, sur les habitudes morales de toute
la partie de la population qui est employce au com-
merce d’approvisionnement.

Ayanl acquis, il y a treize ans, dans le départe-
ment de 'Oise, une petite propriété rurale, que j’ai
cultivée moi-méme depuis cette époque, je n’ai pas
tardé A reconnaitre que le grand marché d’appro-
visionnement de la capitale ne recoit nos produits
qu’a travers une multitude d’intermediaires parasites,
dont les bénéfices se prélevent sur le producteur et
le consommateur, sans aucun service rendn a I'un ni
A l'autre, en les empéchant seulement de se voir et
de connaitre mutuellement leurs besoins. Préoccupé
de cette idée, je vins a Paris étudier les rouages de
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Iapprovisionnement, pour voir si nous ne pourrions
pas nous y ouvrir une voie directe. Je trouvai, avec
surprise, que pour certains produils cela était tres
facile; ou plutot la voie étail déja toute tracée par
I'administration méme, et les producteurs, comme
les consommateurs, s’étaient empressés d’y accou-
ric & leur grand avantage commun. Mais pour
d’autres parties, et malheureusement les plus im-
portantes, celles qui remuent les plus grands capi-
taux, I'interposition des intéréts parasites était com-
plete, et I'administration était si bien enveloppée des
préjugés, des craintes mémes qu’ils lui inspirent,
qu’il me parut difficile qu’elle leur échappat.

Pour fixer ceci par des exemples : il se vend an-
nuellement, a Paris, plus de quatre millions de kilo-
grammes de beurres, qui produisent une vente d’en-
viron dix millions de francs. Autrefois tout cela venait
a Paris indirectement, apres avoir passé par plusieurs
intermédiaires ; de 1a des bénéfices parasites, des re-
tards, qui abaissaient la qualité des produits, et mille
autres abus. En 1808, I'administration, conseillée
alors par un homme probe et habile, s’avisa, non
pas de prohiber les intermédiaires, ce qui n'était pas
dans ses droits ni en son pouvoir, mais d’offrir aux
producteurs les moyens de leur échapper. Elle choisit
un certain nombre d’agens de vente, qu’elle astrei-
gnit rigidement a ne faire pour eux-memes aucun
commerce, et elle les chargea de vendre, aux en-
chéres publiques, sous sa surveillance, les beurres
qui leur seraient volontairement envoyés pour étre
transmis ainsi a 'approvisionnement. Le paiement
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immédiat était d’aillenrs garanti par le facteur, sauf
un faible droit, moindre que. ne I'aurait per¢u un
commissionnaire libre, et qui se répartit entre le
facteur chargé de la vente, la ville et les hopitaux.
Qu’arriva-t-il de cette mesure? Il arriva que les pro-
ducteurs se trouvant représentés, en leur absence, sur
le marché public, aussi bien et mieux que s'ils fus-
sent venus eux-mémes, y envoyérent directement
leurs produits, et finirent par s'associer entre eux
pour les expédier plus rapidement par des roulages
accélérés. Les produits vinrent donc plus abondans,
meilleurs, furent vendus a leur valeur vraie, et la
quantité ainsi portée annuellement sur le marché pu-
blic doubla, ce qui montrait bien que tout le monde
y trouvait son compte. Les facteurs virent leur travail
pour bien faire équitablement récompensé sur leur
part du.droit; le reste produisit aux hopitaux, ainsi

-qu’a la ville, des sommes considérables. Qui pouvait

se plaindre, puisque toul avait été volontaire de la
part des producteurs et des acheteurs?

On croira sans doute qu'un si grand succes dut
aussitot décider 'administration & porter le meme
bienfait de la vente publique dans toutes les autres
parties de l'approvisionnement. Pas du tout: les fa-
rines, par exemple, qui metient en mouvement une
masse de capitaux bien plus considérable, se vendent
encore aujourd’hui, a la halle de Paris, par des tran-
sactions secretes, dont le résultat, quantités et prix,
est seulement attesté -par de simples déclarations,
dont rien n’assure ni ne contrdle la vérité. Que les
spéculateurs veuillent procéderainsi, a lahonne heure;
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mais c’est sur les résultats de ces ventes secretes, soit
vraies, soit fictives, que la mercuriale de Paris se
forme; et c’est d’apres la mercuriale que le pain est
taxé! Congoit-on maintenant Uintérét qu’il y a pour
la spéculation de conserver ce secret si favorable,
qui permet d’agir convenablement et 4 volonté sur
un élément commercial si important! Et ne voit-on
pas aussi tout le péril qu’il y aurait si la, tout au-
prés, dans cette méme halle, il y avait un facteur,
ne flit-ce qu’un seul, quise trouvat autorisé i vendre,
de son c6té, des farines aux enchéres publiques, pour
le compte des producteurs qui voudraient lui en
envoyer avec cette destination. Certes alors, les prix
vrais, réels, se trouvant connus, controleraient les prix
fictifs avec trop d’évidence; et la taxe, bonne ou
mauvaise en elle-méme comme mesure administra-
tive, s’établirait du moins sur un élément qu’on ne

pourrait plus si aisément fausser. Pourquoi donc’

Vadministration, que cette vérité des prix servirait,
n’appelle-t-elle pas ici 4 son aide la publicité qui
lui a si bien réussi ailleurs? Sans doute, on ne com-
prend que trop les mauvaises passions nées de l'in-
térét personnel, et 'on s'attend aux mauvaises actions
qui en peuvent naitre; mais, ce qui est incompré-
hensible, ¢’est que I'administration se soit laissé si
long-temps enlacer par de semblables entraves, et
que le sentiment du bien public ne lui ait pas donné
encore la volonté, ou du moins la force de les briser.

Lorsque T'observation m’eut fait ainsi connaitre
combicn il était facile & Padministration d’ouvrir i
nos produits agricoles un acces direct au grand mar-
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ché d’approvisionnement, je fis des démarches pres
d’elle pour en obtenir ce bienfait. A Paris, approvi-
sionnement est dans les attributions de la Préfecture
de Police. Les magistrats qui se succédérent dans ce
poste pendant plusieurs années, témoignerent pour
ma demande les intentions les plus favorables. Ils
mirent 4 ma libre disposition tous les documents offi-
ciels que leurs bureaux contenaient, et qui pouvaient
me fournir des nombres ou des exemples propres a
éclairer la question. Le commissariat général des
Lalles et marchés était alors dans les mains d’'un
homme d’une parfaite probité, qui avait des notions
d’économie politique aussi nettes que M. Say lui-
méme, et auquel une longue pratique avait fait
connaitre a fond toutes les sources qui alimentent
I'approvisionnement de Paris. C'était lui qui avait
conseillé au gouvernement d’entrer dans le systéme de
la publicité par la vente des beurres, et la Normandie
lui doit ainsi, sans qu’elle le sache, une partie de sa
prospérité présente. M. Masson, c’était le nom de
cet excellent homme, ne souhaitait rien tant que
de voir étendre le systeme de la publicité. C'était le
but de tous les efforts de sa vie entiére; mais il con-
naissait mieux que moi la puissance des intéréts que
le secret favorise et que la publicilé ruinerait. Ge fut
par ses conseils que jécrivis mes deux letires sur
I'approvisionnement, qui sont reproduites ici, et qui
parurent dans la fevue Brilannigue. Voulant appuyer
ces principes par I'autorité la plus propre a les bien
juger, je soumis ces lettres a la Chambre de Commerce
de Paris, dont je recus une réponse complélement
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approbative, que j'ai transcrite en téte de cet aver-
tissement, avec I'agrément du négociant distingué
qui présidait la Chambre alors. Je m’entourais ainsi
de tout ce qui pouvait m’offrir un secours pour ras-
surer I'administration sur les terreurs dont les in-
téresscs aux ventes secretes la poursuivaient, et
que ses propres agens propageaient activement eux-
mémes. Enfin, lorsque le facteur autorisé i faire
ces essais commenca i les appliquer 4 la vente
publique des farines, sous Pinspection spéciale de
M. Masson, je tentai de leur donner moralement un
nouvel appui en publiant dans le Journal du Com-
merce une série de lettres sur le commerce des grains
qui se trouvent ici réunies aux autres. Je les composai
de méme que les premieres sur les documents offi-
ciels que administration me permettait de consulter.
Je n’y mis pas mon nom alors, afin que I’abstraction
de ma carriére n’offrit pas aux ennemis de la publicité
le moyen facile de crier a la théorie ; mais je les signe
aujourd’hui volontiers, n’ayant rien a y changer ni 4
y reprendre. On verra dans les notes qui les accom-
gagnent combien de combinaisons odieuses furent
pratiquées, et combien de persécutions exercées
contre ’lhomme courageux et probe qui osait exécu-
ter les essais de vente publique des grains et farines ;
essais dont en effet le résultat prochain, inévitable,
et été de faire payer le pain au peuple moins cher
qu'il ne le paie avec le secret actuel des déclarations.
Pendant cette lutte que Padministration n’osait em—
pecher, qu’elle facilitait méme par les mesures qu’on
obtenait de ses craintes, M. Masson mourut; la per-
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sonne chargée des essais tomba malade sous le poids
des persécutions et des calomnies donton I'abreuvait.
Dénoncé d’abord comme républicain, depuis comme
carliste, toujours par les mémes gens, qui prennent
tous les masques, menacé enfin dans sa personne, les
ventes publiques furent suspendues; mais ni le droit
de les faire ni la volonté de les reprendre ne furent
abandonnés, malgré mille tentatives pour effrayer
ou se¢duire celui qui avait eu le courage d’en faire
I'épreuve; de sorte que cet élément d’un grand bien
public est encore aujourd’hui intact dans les mains
de I'administeation. Jai appris que les agens placés
par elle a la direction supérieure des marchés publics
ct de la halle aux farines sont des hommes probes,
éclairés et fermes, qui détestent les fraudes dont ils
sont trop souvent les témoins, et que les réglementsad-
ministratifs ne leur donnent pas les moyens d’empé-
cher.L’introduction d’une autorité municipale dansles
affaires de la ville de Paris, peut aussi donner & I'ad-
ministration une autorité, une vigueur qu’elle ne ti-
rerait pas d'elle-méme; et elle peut en recevoir assez
de force pour rompre enfin le réseau d’influences
que les intéréts privés tiennent constamment étendu
sur elle afin de la retenir dans leur dépendance.
On m'a assuré qu'en de telles circonstances la réim -
pression de ces lettres pourrait étre utile en mettant
de nouveau la question de la publicité des ventes sous
les yeux des personnes éclairées et indépendantes qui
doivent aujourd’hui la décider. Je me suis rendu i ces
motifs; et peut-¢tre n’ai-je pas besoin d’ajouter qu'en
cela, comme dans tous mes longs efforts pour faire
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triompher cette cause, je n'ai eu d’autre intérét au
monde que celui du bien public. Je ne demande pas,
et je n’ai jamais demand¢ de privilége pour personne.
Que I'administration charge qui elle voudra de géné-
raliser la vente publique et volontaire des denrées
d’approvisionnement; pourvu que ses agens soient
honnétes, désintéressés de tout commerce personuel,
et qu’ils vendent sincerement, en public, sous son
controle, je suis satisfait. Mais si 'essai doit étre renou-
velé, il fant que ce soit avec le désir réel de sa réus-
site; et non pas comme la premiére fois, en le char-
geant de soupgons et d’entraves. Contradiction bizarre

de la faiblesse, qui voudrait le bien et permet qu’on
le tente, mais qui n'ose le défendre et laisse persé-
cuter ceux qui le font.

Paris, ee i juillet 1835.




LETTRES
ADRESSEES

AU DIRECTEUR DE LA REVUE BRITANNIQUE,
SUR

L’APPROVISIONNEMENT DE PARIS:

PREMIERE LETTRE.

MonsiEUR ,

Une des qualités qui distinguent la rédaction de votre
intéressant recueil, et qui lui donne un caractére tout par-
ticalier, c’est le soin que vous mettez & rapprocher, autant
qu'il est possible, les sciences sociales de leurs applications
pratiques, afin d’éclairver ainsi les unes par les autres ;
innovation qui doit paraitre fort importante aux personnes
qui observent comme va le train du monde. Quoique vos
exemples soient naturellement pris hors de la France, il
ne serait peut-étre pas inutile de les mettre quelquefois en
comparaison avec ce qui se passe chez nous: c'est, au sur—
plus, ce que vous avez senti; et vous-meéme, monsieur,
vous avez fait, dans les numéros 31 et 34, des rapproche-
mens fort curieux entre 'état des finances francaises et
celui des finances de la Grande-Bretagne.

Il est probable qu'une nouvelle exception de ce genre
paraitrait aussi tres justifiable, s’il s’agissait d’une classe
de faits, généralement pen connuc des gens qui lisent ,

I




et abandonnée presque toujours a la routine par les gens
qui exécutent,, quoique nulle autre, peut-étre, ne fit plus
susceptible d’étre dirigée par des principes clairs et rai-
sonnés. Vous nous avez donné un article intéressant sur
les consommations de Londres; je vous cn adresse un ana-
logue, mais plus étendu dans son objet, sur 'approvision-
nement de Paris; et en général des grandes capitales. Il
sera, si vous l'adoptez, complété par un autre qui com-
prendra les applications nombreuses autant qu’importantes
des principes posés dans celui-ci. Vajouterai que cette pu-
blication peut étre utile en ce moment a un grand nombre
de propriétaires des départemens qui environnent Paris,
parce que I'administration parait décidée a marcher dé-
sormais dans les voies qui y sont indiquées ; et comme ces
voies sont droites et raisonnables, il est juste de lui prépa-
ver le suffrage des opinions indépendantes. Sans un plus
long préambule, je vais entrer en matiére.

Parmi les résultats de la civilisation, il n’en est point
deplus apparent, de plus général, que cette division spon-
tanée du travail qui permet & chaque individu de se livrer
spécialement & la préparation d’un seal produit utile, sans
s'inquiéter le moins du monde de tous les autres objets,
méme les plus néeessaires a la vie; sachant, par une habi-
tude qui I'exemple méme de réfléchir, que tout ce dont il
a besoin lui sera également préparé et apporté jusque dans
sa demeure, sans qu'il ait la peine de s’en occuper. Rien
n’est plus curieux que d’examiner les détails de cette mé-
canique sociale qui marche ainsi d’elle-méme; de recon-
naitre, dans le jeu des différens rouages, les influences
utiles ou nuisibles, éclairées ou déraisonnables, qui favo-
risent ou contrarient, ou méme déréglent quelquefois ses
mouvemens. A

Si, aprés nos longues agitations politiques, et & la suite
de tant d’événemens extraordinaires dont nous avons été
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témoins, on pouvait encore trouver dans Paris quelques-
uns de ces honnétes bourgeois du temps passé qui, pendant
tout le cours d’une longue vie, ne sortaient jamais des bar-
rieresde la ville, quel étonnement et quel effroi ne leur eau-
serait-on pas, si Ion venait un matin leur dire avec grand
mystére : « On ne saurait prévoir comment les choses vont
aller, ni ce que nous allons devenir! Je viens d’apprendre -
que, pour la consommation de Paris pendant I"année pro-
chaine, il faudra 87,921 tétes de gros bétail, 65,687 veaux,
372,332 moutons, 643,860 sacs de farine pesant chacun
325 livres; environ 104,000,000 bouteilles de vin de
toute sorte, 8,392,656 livres de beurre, 98,293,781 cenfs,
sans compter le poisson et les menues denrées. Je ne sais
en vérité ou l'on pourra prendre ces montagnes de pro-
visions...; et pourtant on dit que si on ne les trouve pas a
point nommé, sans y faillir un seul jour, la famine sera
dans Paris. » A coup sir le bon citadin, auquel on aurait
parlé pour la premiére fois de ces millions d’objets, en
serait fort effrayé; ou, s'il avail assez de confiance dans
I'administration pour espérer qu’elle siit se pourvoir contre
de si grands embarras, il devrait imaginer que le magis-
trat chargé spécialement de la police de la capitale ne peut
rien faire, du matin jusqu’an soir, ¢ui ne se rapporle a ce
terrible sujet; et qu'il doit avoir par toute la France une
armée d’employés toujours en mouvement, toujours en
course d'une province & une autre pour tacher de faire
arriver les subsistances, afin que Paris ne meure pas de
faim.

Heureusement les choses se passent en réalité beaucoup
plus simplement et surtout plus siwement que cet hon-
néte homme ne le supposerait. L'administration a, en ef-
fet, un agent pour ces sorles d’alfaires, mais clle n'en a
qu'un seul, etil est & la fois si intelligent, si actif et siin-
fatigable, qu'il suffit & tout prévoir, comme a tout préparer.

T..
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Pour ne citer qu'une seule de ses opérations annuelles, a
la vérité une des plus réguliéres et des mieux combinées,
voici comment il s’y prend pour assurer Parrivée succes-
sive des boeufs que Paris consomme. Chaque année, des la
premiére repousse des paturages, il s'adresse aux cultiva-
teurs du Calvados, de la Manche, de 'Orne et de 'Eure;
il leur demande de préparver pour Paris 40,000 bocufs,
qu’ils commenceront & envoyer dans le mois de juillet,
et qui fourniront presque exclusivement la capitale pen-
dant les mois d’aotit, septembre, octobre et novembre. Cet
approvisionnement s’éleint par degrés dans les mois de dé-
cembre , janvier et février : mais I'agent général des sub-
sistances avait les yeux ouverts sur ce résultat, qui lui est
bien connu par son expérience antérieure. 1l avait parlé
long-temps d’avance aux cultivateurs de la Vienne, de la
Haute-Vienne, de la Creuse, de la Corréze, et leur avait
mandé d’envoyer aussi progressivement, & Paris, 20,000
beeufs, pour suppléer a I’affaiblissement graduel des four-
nitures de Normandie. Lorsque ce supplément commence
4 déeroitre & son tour, les départements de la Mayenne et
de la Sarthe sont appelés, et envoient environ 6,000 becufs;
ensuite arrivent ceux de la Loire-Inféricure et de Maine-
et-Loire, au nombre de 15,0003 puis Allier, la Ni¢vre et
le Charolais s’y joignent pour 6,000 la Haute-Saéne et
le Doubs pour 3,000 ; la Charente et Ia Vendée pour 2,000,
tirds de ses marais; enfin la Haute-Marne,pour environ 1000.
On atteint ainsi la fin de mars. En avril, mai et juin, on
ne voit plus de ces grands arrivages par contrée. L’approvi-
sionnement se compose de beeufs de tous pays, amends
par le haut prix que les bouchers donnent alors des bes-
tiaux, pour continuer leurs fournitures habituelles; et par
I’établissement de cet ordre invariable, autant que sage-
ment réglé, le terme de 'année s’atteint sans pénurie, sans
encombrement, et avee la méme sécurité pour 'année sui-
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vante. Toutes les autres parties de approvisionnement
sont conduites avec une intelligence également soulenue,
également active quoique par des réglemens divers, appro-
priés 4 la nature de chaque consommation.

Si 'on demande quel est I’habile agent qui a établi cet
ordre si parfait et combien il regoit pour prix de ses ser-
vices, je dirai qu'il est d’autant plus extraordinaire dans
son genre de talent, qu'au lieu d’étre payé, c'est lui, au
contraire, qui paic & 'élat des sommes considérables pour
avoir l'avantage de le servir. Il ne demande d’ailleurs d’au-
tre assistance que la sareté des routes, la liberté du com-
merce, Péquité et la constance des lois. Ce phénix des agens
administratifs s'appelle Lintérét personnel bicn dirigé.

J’avouerai qu’on a vu des gouvernemens assez peu éclai-
rés pour méconnaitre sa puissance, €l pour chercher la
sécurité de 'approvisionnement d'une grande capitale dans
leur action propre, manifestée par des achats immédiats de
grains, ou par des réglemens coercitifs, ou, au besoin,
par des menaces et méme par la force. Mais les pays ou ces
procédés ont ¢1é mis en usage pour de grandes populations
se sont toujours vus particuliérement exposés & des famines
cruelles, & des révoltes fréquentes, De nos jours, les prin-
cipes micux sentis du commerce et de I'administration des
grandes masses ont fait comprendre que l'intérét privé seul
peut agir sur un assez grand nombre d'individus, et avec
assez de puissance pour opérer, sans effort, sous Pinfluence
d’une direction loyale et sage, ce que toute la force du gou-
vernement le plus prévoyant et le plus énergique serait
impuissante a eflectuer.

Dans ce systéme éclairé de simple expectative, vers lequel
’administration doit toujours tendre, si elle ne peut encore
I'adopter complétement pour toutes ses parties, son véri-
wable role est d’étudier avec soin tous les mouvemens du
commerce, et, si Pon peut le dire, toutes les arteres de
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circulation par lesquelles les produits des provinces arrivent
dans la capitale; pour voir de quelles sources ces produits
partent, quelle impulsion les améne, quelles causes se-
crétes peuvent accélérer eette impulsion, ou la ralentir, lui
nuire par une superfétationd’intéréts parasites, ou la favo-
riser par une juste répartition des avantages que la con-
sommation doit faire refluer vers les sources de la produc-
tion. Carde toutes ces choses bien examinées, il résultera;
comme conséquences nécessaires, qu’il faut simplifier ici
certains rouages, laen créer d’autres; ouvrir 1a une con-
currence utile; éviter de protéger parerreur d anciens abus ;
en un mot exciter tous les intéréts honnétes et refuser aux
autres la continuation des priviléges, inapercus peut-étre,
que des combinaisons moins bien entendues leur avaient
pu valoir. Telle est & notre avis la seule part que doit
prendre aujourd’hui une administration éclairée dans
ces sortes d’affaires; et cette présence continuelle de sa
pensée partout ou il y a du bien a faciliter peut rendre
encore ce 1ole assez honorable, comme nous le montrerons
bientdt par des exemples dont I'importance est connue de
peu de personnes. Mais pour exercer ainsi cette sorte de
providence publique, au milieu de tant d’intéréts qui se
croisent et quelquefois se combattent; pour savoir, sans
hésitation, ce que 'on doit permetire ou interdire, favo=
riser ou restreindre, il faut avant tout apprécier avec exae-
titude comment les résultats d’un si grand commerce doi-
vent se réparlir entre ceux qui y concourent, afin que lear
distribution générale représente réellement I'utilité propre
de chacun d’cux ; seule condition en effet qui puisse donner
A4 cc commerce tout le développement et toute la stabilité
qu'il peut atteindre.

Il n’est personne qui ne sache que les matiéres les plus
communes peuvent acquérir une valeur vénale trés consi-
dérable par I'accumulation successive du travail qui s’y
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attache. Demandez & Breguet de quoi sont faits les petits
ressorts spiraux de ses admirables montres; il vous répon-
dra : « On les fabrique avec du fer qui, dans I'état brut,
cotite a Paris sept sous la livre. Ge fer est d’abord trans-
formé en acier; puis, a l'aide d’'une multitude d’autres
opérations, on en lire enfin ces petits ressorts, qui se ven-
dent ¢cinq francs. Or, ils sont si délicats qu’il en faut huit
pour peser 17/16 de grain et valoir par conséquent 4o fr.
Ainsi comme une livre contient 9,216 grains, il en faudrait
69,391 pour peser une livre, qui, ainsi transformée, se
vendrait 346,955 francs, ou prés d'un million de fois sa
valeur premiére. » Cet aceroissement déja prodigieux le de-
vient davantage encore, lorsque le fer est transformé par
le travail en petites roues d’échappement ; car chacune de
ces roues pése 21/64 de grain et se vend 3o francs, ce qui
porte le prix de la livre & 842,610 francs. Maintenant, il
est clair pour tout le monde que le producteur de fer brut
n’a pas & réclamer, dans cette somme, autre chose que la
valeur primitive de la livre de fer qu’il a fournie; et de
méme, le fabricant de montres ne peut pas se plaindre de
ce qu'on lui vend si cher une matiére primitivement si
commune. Chacun comprend que P'accroissement énorme
du prix est destiné & payer la longue succession de travail
de tous genres qu’il a fallu appliquer a la matiére brute
pour la transformer en objets si finis et si délicats; mais
aussi ce iravail de transformation, ce travail réellement
atile & la mise en ceuvre de la matiére, est le seul qui, ajouté
3 la valeur primitive, constitue son prix équitable, tel que
le fabricant de montres doit légitimement le payer.

Le méme principe de répartition équitable s’applique a
tous les objets qui passent des mains d'un producteur a
celles du consommateur définitif; et le premier intérét,
comme le premier devoir de I'administration, est de savoir
bien déméler, dans chaque industrie, la part individuelle
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de travail utile d'aprés laquelle cette répartition doit étre
opérée. Lorsque le cultivateur d'Isigny a fabriqué une
motte de son excellent beurre, pesant 4o ou 5o livres, ee
produit de sa ferme n'est pas encore complétement prét
pour la consommation : il faut d’abord qu’il soit transporté
a Paris; puis, qu’il y soit vendu en grosse masse a des
marchands qui se chargent de le diviser, et de le distribuer
par petites parties aux consommateurs. Voild donc trois
sortes de rouages indispensables dans ce mécanisme : le
fermier producteur de la matiére brute, le voiturier, le
déraillant. Si quelque autre intermédiaire s’interpose en-
ire eux, son intervention n’ajoute rien qui soit nécessaire
a la production de la denrée, ou a son apprét pour la con-
sommation définitive; conséquemment, si cette interven—
tion obtient un salaire, ce sera, généralement parlant, un
salaire parasite, ¢ui devra inévitablement étre prélevé sur
les bénéfices légitimes des agens utiles de 'opération, et sur
la bourse des consommateurs; les premiers recevant moins
pour prix de leur travail, et les derniers payant la denrée
plus cher. Il peut néanmoins arriver, temporairement, que
I'existence de pareils intermédiaires ne soit pas toujours
absolument inutile ; par exemple, dans le cas d’une indus-
trie naissante, qu’ils contribueraient & exciter ou & rendre
plus active par leurs démarches, ou a faciliter par Pinter-
position momentanée de leurs capitaux. Mais lorsqu’une
fois I'industrie s’est établie solidement sur les besoins qu’elle
a satisfaits ou qu’elle a fait naitre dans une population
nombreuse, qui en a regu ainsi de nouvelles jouissances
on de nouveaux objets de travail, il devient de I'intérét
commun que le commerce se simplifie autant que possi-
ble, et que les seuls agens essentiels de la production
et de la mise en ceuvre soient payés par les consom-
mateurs. L'utilité du spéeulatcur intermédiaire devient
alors nulle pour cette partiej et ainsi il est & souhaiter,
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non pas qu’il se ruine; ce qui serait également une perte
pour la société, mais qu'il aille porter son activité et ses
capitaux vers une antre branche d’industrie moins avancée
et qui doive encore payer ses soins.

Eclaircissons ceci par un exemple qui offre tous les
phénomeénes de passage que nous venons de décrire. Une
grande partie des produits agricoles que Paris consomme
ne sont pas envoyés directement sur les marchés par les
producteurs ; mais ils passent préalablement sur d’autres
marchés qui se tiennent dans les villes voisines, jusqu’a
vingt-et trente lieues de distance : ¢’est ce que I'on appelle
des marchés d’approvisionnement. La des spéculateurs dé-
signés ordinairement sous le nom de marchands forains,
achétent directement les denrées du cultivateur a prix dé-
battu. Lorsqu'ils en ont réuni une quantité suffisante pour
faire une voiture, ils les dirigent sur Paris, et ils les y
vendent, soit en masse sur le marché public, soit en détail,
par des fournitures particuliéres. L’existence de ces marchés
d’approvisionnement est un important avantage pour les
villes o ils se tiennent, a cause des droits d’abri, d’octroi,
de vente qu’elles percoivent; et ils ont dit avoir l'influence
la plus efficace, comme la plus utile, pour développer,
et méme pour faire naitre, plusieurs branches importantes
de commerce, en offrant un' débouché prochain et rapide
aux produits des localités environnantes, surtout dans les
temps encore peu éloignés, ou le mauvais état des grandes
routes, el méme leur mangue absolu surune portion con-
sidérable de la surface de la France, rendaient les commu-
nications commerciales incomparablement plus difficiles et
moins actives qu’elles ne le sont aujourd hui. Mais il ne faut
pas méconnaitre pourtant que ce bien local et ce service
rendu sont effectivement achetés parle droitpayé a la ville
et parles bénéfices des marchands forains, non comme voitu-
viers ou détaillans de la capitale, deux qualités qui représen-
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tent un travail utile, mais seulement comme spéculateurs,
circonstance qui doit nécessairement élever le prix définitif
de la consommation. En outre l'interposition des marchands
forains a pour effet inévitable de dissimuler aux producteurs
agricoles I'état réel des besoins de la capitale, ou du moins
de ne leur laisser les apercevoir, qu'a travers les déguise-
mens de leur intérét et de leurs ligues, ce qui jette le pro-
ducteur dans une instabilité factice, et 'empéche d’appré-
cier avec justesse les qualités et les défauts véritables de sa
fabrication. Enfin, pour plusieurs produits agricoles d'une
grande importance commerciale, par exemple pour le
bearre, dont il sevend chaque année & Paris plus de huit
millions de livres, le transport de la ferme au marché d’ap-
provisionnement, ainsi que le séjour sur ce marché, sont
une nuisance réelle, parce qu’il résulte de ces retards une
déiérioration dans la qualité dela denrée, et par consé-
quent une diminution du prix que le producteur en retire.

Il n’est pas surprenant que tous ces désavantages aient
frappé un grand nombre de cultivateurs, dans un temps
ou, par bonheur pour la prospérité de mnotre pays, les
principes pratiques et commerciaux de l'agriculture com-
mencent enfin & étre mieux étudiés et plus connus. Bean-
coup d’entre eux ont compris qu’ils pouvaient, en formant
des associations de transport, envoyer directement leurs
denrées aux marchés de Paris, et les y faire vendre pour
leur compte avec bénéfice, sans passer par I'intermédiaire
des marchands forains. L’administration ayant constaté
cette nouvelle marche de l'approvisionnement, et étant
trop éclairée pour méconnaitre ses avantages, comme aussi
trop juste pour entraver une opération légale, elle a di se
borner & prendre les mesures convenables pour régulariser
cet aceés direct des producteurs sur les marchés de Paris.

Elle a donc nommé des agens qu’elle a chargés de vendre

aux enchéres publiques, sous des conditions de controle
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trés sévére et sous le seul bénéfice de certains droits fixes
que la ville et les hopitaux partagent, les denrées qui leur
seraientainsi volontairement consignées. Paruneconnexion
nécessaire, mais qu’il etit éié difficile sans doute de prévoir
dans toutes ses conséquences, ce mode d’arrivage direct et
de vente libre a produit graduellement une abondance ainsi
gu'une amélioration véritablement incroyables dans les
parties de Papprovisionnement qui en ont joui. Cependant
cette protection accordée i laliberté du commerce a trouvé
des désapprobateurs. L'intérét particulier des marchands
forains a cru éire U'intérét public;il a élevé la voix contre
les sages mesures que I'adminisiration avait prises pour
régulariser et faciliter la vente directe, L’administration a
persisté, heurensement pour agriculture, qui trouve dans
cetie exposition immédiate de ses produits sur le marché
central appréciation réelle de leur qualité, la sécurité de
leur vente au prix qu’ils méritent, par conséquent la to-
talité de son bénéfice légitime, joint & la connaissance pré-
cise des eflorts qu’elle doit faire pour les améliorer, les
modifier, les étendre ou les restreindre selon les besoins
de la population auxquels ils s’adressent. Mais qui pourrait
calculer le coup que cette premiére et universelle source
de la prospérité mationale aurait éprouvé, si 'adminis-
tration etit é1é moins éclairée et moins courageunse, et si
elle n’eilit pas su protéger le bien qu’elle avait fait!

I’analyse précédente, fondée sur la justice et sur le plus
grand bien social, offre & I'administration le principe uni-
que, invariable, qui doit régler ses rapports avec le com-
merce, et diriger 'influence qu’elle exerce sur lui. 1l faut
qu’une investigation profonde et constante lui fasse toujours
connaitre avec exactitude les agens actifs de chaque indus=
trie, dans laquelle elle se trouve appelée & intervenir par
des réglemens ou par des lois. Quand elle aura discerné
pavmi ces agens ceux qui sont utiles et ceux qui nele sont
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point, ou qui ont cessé de I'étre, son role doit étre, non
d’attaquer ceux-ci personnellement par des réglemens hos-
tiles, encore moins de les briser avec violence, mais d’ou-
vrir seulement au commerce, d'une maniére légale, la route
désormais plus directe dont il a besoin, en laissant & la
sagacité de I'intérét privé le soin de la reconnaitre et la li-
berté de la suivre : car il la reconnaitra et la suivra en effet
si lindustric dont il s'agit est assez bien établic et assez forte
pour se passer des intermédiaires que I’administration aura
jugés inutiles; mais au contraire, il ne s’y engagera point,
ou du moins il n’y persévérera pas avec constance, si cette
supposition est prématurée. Ainsi, dans ce second cas, la
nouvelle mesure essayée par 'administration n’aura pas
nui au commerce, puisqu’elle ne I'aura pas privé d’une
route qu’il juge préférable; et, dans le premier cas, cette
mesure lui aura donné la faculté de s’exempter lui-méme
des intermédiaires dont il n’avait plus besoin. Sur quoi
nous ferons encore remarquer que ceux-ci n’auront alors
aucun droit de se plaindre, puisque leur intervention est,
par sa nature, essenticllement temporaire; quelle n’est
légitime qu’autant qu'elle est librement choisie ou volon-
tairement acceptée; et qu’enfin, exiger que l'on sacrifiat
i sa conservation I'intérét général, en obstruant les routes
libres du commerce intérieur, est une prétention aussi peu
raisonnable que le serait celle d'un particulier qui deman-
derait au gouvernement de forcer tous les transports du
commerce A se détourner de la grande route pour passer
chez lui, et lui payer un péage.

Ces vérités sont tellement simples que beaucoup de lec-
teurs les regarderont vraisemblablement comme assez inu-
tiles 4 répéter; et j'avoue que, généralement parlant, je
partage leur avis a cet égard. Mais I'état du commerce
d’approvisionnement de Paris est jusqu’ici tellement peu
avancé, il est tellement compliqué et entravé par les inté-
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réts que j’ai appelés parasites, qu'il faut absolument mar-
cher pied & pied avec les principes, et avec des principes de
la plus grande évidence, pour entreprendre, avec quelque
probabilité, de le soustraire a des influences aussi fortes et
aussi nombreuses. Les préjugés et aveuglement des inté-
ressés sont tels que toute voie directe, je ne dis pas prescrite,
mais seulement autorisée par I'administration pour I'apport
des produits de 1'agriculture, leur semble la violation d'un
droit qui leur appartient. I’ administration, & son tour ef-
frayée par ces réclamations, hésite a croire qu’elle ne se
trompe point en blessant ce qu'on lui présente comme
des intéréts publics; et elle n'ose prendre, ou ne prend
que partiellement, les mesures salutaires qui pourraient
assurer un acces plus libre et en méme temps plus réglé et
plus légal aux denrées qui composent 'approvisionnement.
11 faut cependant que 'on sache une fois ce que 'agricul-
ture des départemens qui environnent Paris a une grande
distance souffre d’un état de choses ot une grande partie de
ses produils se trouve grevée par un agiotage inutile, qui
la tient dans un état de déception continucl, et dont les
profits sont généralement obtenus par une destruction
beaucoup plus considérable de la valeur réelle des denrées
de consommation. Il faut aussi que I'on voie qu'elle pros-
périté cette agriculture acquerrait par le systéme contraire,
déja mis en vigueur depuis long-temps par de singuliers
efforts, dans certaines branches de Vapprovisionnement
qui ont prospéré par cette cause d'une manicre incroyable,
tandis que les autres branches, soumises aux anciennes en-
traves, se sont graduellement desséchées, affaiblies, ou,
tout au plus, sont demeurées stationnaires. Ce sont 1a des
faits, et des faits que 'on peut prouver par des documens
authentiques résultant de I'éiat et du mouvement des mar-
chés de Paris. Mais, pour tirer de ces données les justes
conséquences qui en dérivent, il fallait. établir premicre-




ment les principes généraux de la matiére : c'est ce que
nous croyons avoir fait d'une maniére équitable en bornant
I'influence de 'administration a la faculté d’ouvrir, lors-
qu’elle le juge convenable, de nouvelles voies d'un aceés plus
libre, par lesquelles, en observant d’ailleurs toutes les me-
sures nécessaires pour l'ordre, les objets de consomma-
tion puissent arriver plus directement du producteur au
consommateur. Il nous sera facile de faire voir que cette
seule faculté, d’ailleurs si conforme & la liberté du com-
merce, peut procurer des avantages immenses a Pagricul-
ture, améliorer la qualité de toutes les denrées destinées
a I'approvisionnement de la capitale; assurer ’abondanee
de cet approvisionnement de la maniére la plus inattaqua-
ble, par la connaissance réelle des besoins, et inspirver en
méme temps, aux classes inférieures du peuple, employées
dans les transactions des marchés publics, des sentimens
de moralité et de respect d’elles-mémes, qui n'en seraient
pas une légére amélioration. Tel sera I'objet d'une prochaine
lettre ot nous exposerons d’abord les divers modes par
lesquels arrivent et se vendent actuellement les denrées
qui forment l'approvisionnement de Paris; et tous les
avantages que nous venons d'énoncer découleront de cette
comparaison comme de simples conséquences : heureux si
nous pouvons faire jaillir 4 tous les yeux ce qui nous pa-
rait briller d’une si vive lumiére!




DEUXIEME LETTRE.

MonsiEur,

Dans ma premiére lettre j’ai cherché a fixer nettement
le principe unique et général qui me semble devoir diriger
Pintervention de I’administration dans I'approvisionnement
desgrandes capitales. Ce principe n’est pas celui des écono-
mistes, laissez faire et laissez passer; il est plus réservé et
plus sage; quoique renfermant autant de liberté véritable.
Il consiste a observer avec soin d’ou les produits partent
pour arriver au consommateur; et a tenir les communica-
tions de celui-ci au productenr aussi libres, aussi siires,
aussi directes qu’il est possible, sous certaines conditions
de surveillance, déterminées par la nature et I'indispensa-
ble nécessité des objets.

Il y aurait, en effet, erreur et imprudence i croire
que le commerce d’approvisionnement d’une ville telle que
Paris pht étre liveé a une indépendance absolue, sans régle
ni contrdle de la part de I'administration ; et il suffit, pour
s'en convainere, de considérer un moment le genre par-
ticulier de produits auxquels il s’applique, ainsi que les
conséquences vitales qu’entraineraient pour I'ordre social,
je ne dis pas seulement leur pénurie imprévue ou leur qua-
lité dangereuse, mais méme leur trop excessive abondance,
et généralement toutes les variations subites et considérables
qui surviendraient dans leur quantité ou dans leur prix.

Les autres objets manufacturés peuvent, en général, se
multiplier avec rapidité, selon les besoins du commerce.
Une association de négocians qui, par des achats extraor-
dinaires, produirait tout-a-coup une rareté factice dans
quelque objet de cette classe, par exemple dans les fers ou
dans les toiles, n'occasionnerait jamais qu'une élévation de




peu de durée dans les prix; parce que cette hausse méme
donnerait aussitot 4 la fabrication une activité qui mettrait
bientot Voffre au niveaun de la demande. On ne peut es-
pérer une compensation si prompte quand il s'agit des den-
rées alimentaires. Alors il ne dépend pas du producteur
d’élever rapidement la quantité de ses produits 5 il lui faut
le temps et la saison favorables. Ainsi, une fois la hausse
de ce genre de denrées opérée, que ce soit par une disette
réelle, ou par U'effet de grandes spéculations commerciales,
il fant attendre la récolte nouvelle pour amener forcément
une baisse dans les prix; et celte atienle exige au moins une
année. 11 faut done que I’administration veille, pour pré-
venir ou adoucir une pareille perturbation.

Autre différence : une hausse dans le prix de quelque
objet manufacturé peut, sans doute, causer momentané-
ment de la géne aux consommateurs qui ont hesoin de s’en
servir; mais elle ne répandra jamais aucune alarme dans
lasociété. Elle ne déterminera pas les familles a augmenter
encore la rareté réelle ou factice par des achats subits et
exagérés. Le moment ou les toiles deviendraient trés-chéres
n’est pas celui que les familles choisiront pour angmenter
leur provision de linge; au contraire ce sera un motif pour
la remettre & un autre temps Il n'en est pas ainsi des subs-
tances alimentaires. Le seul soupcon de la pénurie pos-
sible pousse a l'instant toute la population quia quelques
capitaux disponibles a augmenter, hors de toute mesure,
son approvisionnement particulier, et 3 enflammer ainsi la
hausse des prix, jusqu’a produire Veffrayante apparence de
la disette an milien d’une réelle abondance. C'est méme a
calmer de pareilles craintes que peuvent presque unique-
ment servir les approvisionnemens tirés de I'étranger pour
une grande population. Car, par exemple, une flotte de
550 navires de 300 tonneaux toute chargée de grains, ce
qui formerait une sorte A& Armada commerciale, ne suffirait
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pas pour nourrir la France pendant dix jours ; quoique
Pannonce de son arrivée diit, sans ancun doute, produire
un résultat beaucoup plus considérable, en faisant rendre
a la consommation générale I'excédant des denrées emima-
ganisées par la frayeur. Ainsi, apres la mauvaise réeolte de
1802, Pélévation alarmanie du prix du blé fut lout-a-coup
calmée par une 1mportation dont le montant total n’excéda
pas la quantité néeessaire pour fournir 4 la consommation
de la France pendant deux jours et demi. Mais la mesure
avait été sagement combinée, et faite & propos, .par le gou-
vernement d’alors. On congoit que I'administration d’une
grande capitale doit considérer comme un de ses plus impé-
rieux devoirs, celui de préserver de pareilles alarmes une
population entassée, et incapable, par sa position, de se
pourvoir elle-méme : il faut donc, pour cela, voir, con-
naitre; et intervenir sagement, habilement, en cas de né-
cessité.

Nous n’avons encore envisagé qu'un des cas subits de
perturbation; celui de la hausse. Par un contre-coup sin-
gulier, mais trés réel, une baisse subite et exagérée dans
les denrées d’approvisionnement engendre des conséquen-
ces qui ne sont guére moins funestes, quoique 'effet en
soit généralement moins compris et moins alarmant.

Lorsqu'une classe d’objets manufacturés devient momen-
tanément trop abondante pour les besoins actuels, le fa-
bricant peut en suspendre la vente pour attendre un temps
meilleur ; il ralentit en outre sa fabrication Jusqu’a ce que
Pexceés des marchandises produites soit écoulé. De telles
circonstances, a la vérité, lui causent des pertes; mais an
moins les produits fabriqués restent intacts pour la société
entiere. Le producteur de denrées alimeniaires est dans
une situation beaucoup plus défavorable. Quand ses pro-
duits sont pl‘éts pour la cnusonunatiou, la vente en est pres-
que toujours forcée par leur nature méme : car chaque jour

2
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de retard est, pour le grand nombre, une cause rapide de

détérioration; et, quant aux autres, les frais de leur em-

magasinement, de leur conservation, de leur entretien,

en chargent tellement la valeur primitive, qu'il n’est pas

prudent de s’y résoudre sans Iespérance fondée de grands

avantages, de sorte que ce parti doit étre Iexception, plu-

ot que la régle, d’une exploitation agricole. D ailleurs

combien n'y a-t-il pas de producteurs, surtout dans le peu-

* ple, pour lesquels le retard de la vente est pécuniairement
impossible? Ici donc la dégradation physique ou commer-

ciale du capital employé a produire est imminente ; et la

cessation ultérieure de la production, ou la famine, en est
la suite. L administration, placée au centre de la sociéié,

doit certainement prévenir, autant quelle le peut, des ré-
sultats si funestes.

Mais, indépendamment de la juste proportion des pro-
duits, il y a encore leur qualité qui doit étre 'objet de sa
surveillance journaliére. Qu'un manufacturier détériore
sa fabrication, il y a perte pour I'acheteur; mais le vice
étant promptement reconnu et signalé par la concurrence,
le consommateur en fait justice en se fournissant ailleurs.
Dans la détérioration des denrées alimentaires, il n’y a
pas seulement perte, il y a péril, et un péril qui peut étre
suivi des plus grands malheurs dans une nombreuse popu-
lation. Au milieu de tant de vérités qui nous pressent, nous
n’avons pas besoin dinsister sur celle-ci.

“nfin un puissant intérét de moralité prescrit a 'adminis-
tration d’avoir les yeux ouverts sur toutes les transactions
qui s’op¢rent dans les halles et marchés publics de denrées.

Les fabricants d’objets manufacturés ont tous, plus ou
moins, habitude et Pexpérience du commerce. Soit qu’ils
débitent eux mémes leurs produits, ou qu'ils les fassent
vendre par des agents étrangers, ils possédent tous les élé-

mens nécessaires pour défendre suffisamment leurs intéréts,
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et pour vendre ou garder, selon le cours. Mais le grand et
principal producteur des denrées alimentaires, ¢'est le peu-
ple, le peuple des campagues, qui, par la continuité de ses
travaux manuels, n’a ni le temps, ni I'occasion d'acquérir
des connaissances commerciales ; et il se trouve dans une
situation d’autant plus favorable, qu'il est, comme nous
'avons déja remarqué, contraint de vendre presque a jour
fixe, par la nature méme de ses produits. Il faut douc que
Iadministration voie ses peines et y remédie, non pasen
achetant elle-méme, ou en fixant impérativement le prix des
denrées, genre d’absurdité dont, au reste, les ¢vénemens
font bientdt justice; mais en adoptant pour le mode de
vente, des réglements tels, que le vrai prix de chaque denrée
lui soit assigné et donné par la force de la concurrence pu=~
blique, en I'absence comme en la présence du producteur
propriétaire : et si, par hasard, on était tenté de considérer
cette perfection de la vente comme un miracle, je préviens
que le miracle est la chose du monde la plus simple et la
plus facile; quil est méme réalisé tous les jours pour cer-
taines parties de Uapprovisionnement, comme nous le di-
rons en son lieu.

Jusqu'ici, nous avons pensé principalement aux produc-
teurs qui alimentent approvisionnement : mais, pour étre
juste, c’est-a-dire pour ¢tabliv un ensemble de transactions
durable, il faut pourvoir également, et avec le méme soin,
anx intéréts péeuniaires de ceus qui détaillent et de ceux
qui consomment; car ces deux sortes d’agens ne sont pas
moins indispensables que les premiers a la production. Or,
que doit désirer le détaillant? D’abord, Pexhibition fidele
et compléte des produits qui doivent concourir a l'appro-
visionnement public, afin qu’il en puisscapprécier les quan-
tités et les qualités relatives; puis une enchére libre, mais
réguli¢re, qui luidonne le moyen assuré de s’en rendre pos-
sesseur pour la valeur véritable, sans intrigue ni bassesse

S
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car nous ne sommes pas de ces philosophes qui n'imaginent
de dignité et d'honneur que pour la bonne compagnie. Or,
ces conditions étant remplies, la part des intéréts du con-
sommatenr est aussi toute faite; car, sile détaillant a payé
la yraie valeur des choses selon I'équitable arbitrage de la
concurrence, et si la reproduction de ces choses est as-
surée avec une méme abondance par lintérét également
satisfait des approvisionneurs, toutes les chances se réuni-
ront pour que le consommateur définitif paie aussi la den-
rée ce quelle vaut, ni plus nim oins. Clest la tout ce
que lui doit I'administration; car il ne saurait désirer
mieux pour lui, sans injustice pour les autres, et sans se
faire, par la suite, tort & lni-méme.

Ces rapprochements suffisent pour montrer que, si le
commerce des autres objets manufacturés peut &tre tout-a-
fait libre et abandonné indéfiniment & ses propres combi-
naisons, celui qui fournit & 'approvisionnement alimen-
taire d'une grande capitale doit éwre, je ne dis pas géné
ou méme ordonné par les réglemens de I’administration,
el encore moins exécuté par elle, mais simplement sur-
veillé de trés prés avec autant d’activité et de feemeté que de
Jumiéres ; le tout, dans 'nnique vue d'assurer aux produits
dont il se compose un débit str, facile, équitable, et de
plus uniforme, ou du moins dont l'uniformité ne puisse
dtre troublée que par l'inévitable force des accidens phy-
siques dont les effets peuvent toujours se prévoir a l'avance,
quoiqu’il ne soit pas toujours donné & 'homme d'y remé-
dier : et, si nous ne nous sommes point fait illusion dans cet
exposé, on conviendra que les conditions précédentes,
supposées remplies, réaliseraient un approvisionnement
parfait, élant a la fois, et avec une égale équité, calculé
pour le plus grand intérét de ceux qui créent les denrées,
de ceux qui les débitent, et de ceux qui les consomment.
A quoi bon, pourra-t-on dive, accumuler tant d’argu-
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mens, de préparations et de soins pour établir des vérités
si évidentes? Elles nous semblent aussi telles en effer a
nous-méme, mais elles sont cependant si peu pratiquées,
n’importe par quelles causes, que on ne saurait mettre
trop de rigueur & leur donner le caractére et la force de
démonstrations.

Examinons, en eflet, les divers modes par lesquels les
transactions de 'approvisionnement public s'opérent dans
la capitale; nous y verrons ce spectacle digne de surprise :
la perfection dont nous venons de parler, établie pour
quelques parties avec une fidélité et une réussite presque
idéales ; tandis que toutes les autres, et, parmi celles-ci, les
plus importantes, sont abandonnées, ou du moins ont été
Jusqu’ici abandonnées aux combinaisons les plus fausses
pour le bien public, comme les plus embarrassantes pour
P'administration ; en sorte que I'on s'est donné beaucoup
plus de peines et de tracas pour mal faire, qu’il n'en aurait
fallu pour faire bien, si I'on avait su mieux s’y prendre.
On nous pardonnera ce que cette assertion a de tranchant,
lorsqu’on saura que nous ne I'avancons que d’aprés les do-
cumens officiels qui nous ont été sincérement communiqués
par 'administration elle-méme, désireuse de constater avec
sagesse la convenance d’améliorations souvent réclamées ;
lesquelles, pour dire la vérité, consistent simplement .a
étendre et généraliser, pour toutes les parties de I'appro-
visionnement, les excellentes combinaisons déja réalisées
depuis long-temps, dans quelques-unes, par ses propres lu-
miéres et sa propre volonté. Mais les intéréts qui se grou-
pent autour d’un approvisionnement millionnaire, comme
celui de Paris, sont si puissans et si actifs, ils sont si in-
telligens a défendre les abus qui leur sont profitables, si
adroits a alarmer Padministration sur les graves consé-
quences des innovations les plus sages, et surtout si absolus
dans leurs conclusions les plus errondes, que 'administra-
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tion scule ne pourrait briser lesliens dont ils I'enveloppent,
si la clameunr publique ne venait, pour ainsi dire, au se-
cours de ses bonnes intentions. Or, pour peu que I'on ait
de coenr, lorsque l'on voit un si grand bien possible, c'est
le talent qui peut manguer pour répondre a cel appel, mais
non pas P'assen timent ou la volonté : car il ne s’agit pas ici
sculement de l'intérét plus ou moins bien consulté de quel-
ues personnes, ou de la réalisation précipitée d'une théo-
rie économique, mais de la prospérité de vingt ou trente
départemens qui environnent Paris jusqu'a einquante et
soixante lienes de distance, et dont la population agricole
est intéressée, directement cu par contre—coup, dans I'im-
mense consommation de Paris. Clest de cetie population
laborieuse, qui ne peut écrire ni se plaindre, que nous
prenons ici la défense, non moins que celle des détaillans
et des consommateurs. Or, comme en pareille matiére les
faits sont toujours beaucoup plus expressifs que les paroles,
nous allons montrer, par quelques exemples, comment ces
irois classes d’individus sont traitées dans le commerce
d’approvisionnement actuel, dont elles forment, avec le
voiturier, les seuls agens utiles et indispensables, ainsi
que nous ’avouns prouvé dans notre premiére lettre.

Une partie de Iapprovisionnement de Paris, mais seule-
ment une partie trés faible, est eflectuée par des cultiva-
teurs assez peu distans pour y porter ouy faire porter di-
rectement leurs denrées. Cette classe réunit done, ou peut
réunir, les avantages dua voiturier & ceux du producteur.
En outre, pouvant étre facilement présente sur le marché
quand elle le juge nécessaire, elle peut veiller par elle-
méme A ses intéris; et ainsi elle n'est exposée qu’aux in-
convéniens des dispositions administratives qui réglent
avee plus ou moins de sagesse le mode de vente par lequel
sa denrée est transmise aux détaillans. Les producteurs

éloignés, incomparablement plus nombreux, ont un obs-
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tacle antéricur & vaincre, puisqu’ils sont privés de cet ac-

ceés direet. Or, de la naissent pour eux des inconvéniens
moraux de la nature la plus grave qu’il faut d’abord bien
comprendre, et prévenir s’il est possible, avant de re-
chercher les conditions générales d'un bon mode d’admi-
nistration du marché public. Ici nous sollicitons instam~
ment l'attention du lecteur, car nous touchons une des
plaies les plus déplorables de l'ordre social; une des
causes les plus fertiles dignorance et d’immoralité pour
les classes moyeunes et inférieures qui concourent de di-
verses maniéres & I'approvisionnement de Paris. Mais aussi
c’est la que l'intervention éclairée de I'administration peut
exercer 'influence la plus noble et la plus salutaire. Des faits
évidens, indubitables, vont établir ces importans résultats.
La classe des producteurs éloignés ne peut concourir a
I'approvisionnement de Paris, indépendamment de I'assis-
tance de ’administration, qu'en se placant dans une des
trois conditions suivantes : il faut qu'ils adressent directe-
ment leurs produits, soit aux détaillans, soit aux consom-
maleurs; ou bien qu'ils les envoient par un voiturier & un
commissionnaire qui les vendra pour leur compte et leur
en fera passer le prix; ou enfin il faut qu’ils les vendent &
des marchands forains, lesquels se chargeront de les ap-
porter a Paris et de les y vendre a leurs risques et périls.
I’envoi direct exige des conventions préalables rela-
tivement au prix. Celui-¢i sera fixe, ou variable et réglé
d’aprés le marché public. 8%l est fixe, le producteur n’a-
point de motifs pour perfectionner sa fabrication, mais il
a intérét de sacrifier la qualité & la quantité, au moins jus-
qu'a la limite de déiérioration qui lui dterait son acheteur.
Celui-ci de son ¢d1é, pourn’avoir jamais a craindre de payer
accidentellement la denrée au-dessus du cours, est con-
traint de traiter au plus bas prix avec le producteur, ou au
moins au-dessous du prix moyen ; et, s'il n’y peut parvenir,
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il fandra qu’il balance ses pertes, en trompaunt le consom-
mateur. Ce ne sont la, sous aucuns rapports, des condi-
tions commerciales qu'il faille désirer de voir se multiplier.

Elles ne sont pas meilleures si le prix de I'envoi direct
est variable, selon les oscillations du marché public. Car
alors qui constatera le prix de ce marché, et surtout les
qualités précises anxquelles ils s’appliquent? Ce ne peut
¢tre le producteur absent. Sera-ce donc le consignataire?
Mais c’est le faire juge dans sa propre cause : alors plus
d’équité, partant nuisance pour Papprovisionnement qui
ne peut s'entretenir avec constance que sur 'éguitable
balance des intéréts.

Ce mode est mauvais, passons au suivant. Le produc-
teur choisit lui-méme un voiturier & qui il confie ses den-
vées, et il les adresse par lui & un commissionnaire de
Paris, qu’il charge de les vendre au meilleur prix pos-
sible. Voici alors un intermédiaire, d'un ordre générale-
ment tres inféricur, qui se trouve acquérir une grande in-
fluence dans la transaction. Car les rapports du voiturier,
contraires ou favorables, ébranleront ou soutiendront
puissamment la confiance de l'expéditecur dans le com-
wissionnaire qui vend pour luiy et, ici comme ailleurs, les
bons rapports se paient un prix qui doit se retrouver quel-
que part. Quelle tentation pour le commissionnaire de
s'indemniser largement d'une pareille avance! Et quelle
lentation aussi de tromper son expéditeur sur la vente de
denrées de nuances si excessivement diverses, et dont les
prix peuvent quelquefois varier si fortement d'un jour a
Pautre, par leur seule détérioration naturelle, autant que
par un arrivage plus ou moins abondant! Supposez le com-
missionnaire parfaitement probe, ce qui est de tous les
cas le plus favorable, et, en outre, ne cédant jamais & l'oc-
casion de se rendre acquéreur lui-méme, ce qui est une
utopie presque idéale; quelle séeurité aura le productenr
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quil en est ainsi? Quelle connaissance aura-1-il des be-
soins futurs, ou des avantages de prix que pourraient lui
procurer des perfectionnemens dans sa production? Tout
cela il Je verra par les yeux et les rapports du commis-
sionnaire, ¢'est-d-dire a travers les erreurs de sa légéreté
ou de son insouciance, jene dis pas & travers le voile de ses
spéculations et de ses intéréts, puisque je I'ai supposé n’en
ayant pas d’autres que ceux de ses commeltans. Mais,
méme avee celle concession, ce ne sera pas 1a encore une
indication bien siire desdemandes réelles de Papprovision-
nement, ni par suite un motif bien puissant d'excitation i
produire, ou de sécurité a le faire. Trop d'incertitude et
de péril s’attache a ceute combinaison, pour la présenter
comme la derniére perfection possible du commerce d’ap-
provisionnement.

Maintenant que sera-ce, si, au lieu des suppositions
presque idéales de désintéressement et d’abnégation de
soi-méme, que nous venons un moment d’admetire, nous
rentrons dans la réalité trop ordinaire, celle d’un commis-
sionnaire spéculant pour son propre compte? Alors I'in-
tervention de cet intérét parasite, entre le producteur et le
consommateur, constituc la combinaison la plus funeste au
bien de ces deux derniers, et souvent méme fait naitre les
manceuvres les plus honteuses. Le commissionnaire n’est
plus alors qu'un agioteur, dont Part consiste & tromper 4
la fois le producteur qui lui confie ses denrées, et I'ache-
teur qui les demande ; le premier, en lui faisant paraitre lc
cours trop défavorable, afin d’en obtenir ses denrées & bas
prix; le second, en les retenant et les concentrant par des
spéculations, de maniére 4 en faire hausser artificiellement
le cours, afin de les revendre plus cher. Dot il résulte

_quen définitive, pour alimenter cette honnéte industrie,

le consommateur paie plus qu’il ne Daurait fait par une
vente qui aurait été directe ot publique, tandis que le
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producteur recoit moins; et non-seulement il recoit moins,
mais, ce qui est un résultat de la plus grave conséquence,
il n’a aucune notion fidéle du besoin effectif de la consom-
mation, ni du profit qu’il peut trouver a diriger spéciale-
ment sa production vers tel ou tel objet, non plus qu’a y
faire des améliorations suggérées par I’expérience. Car son
seul marché n’est plus le marché public, c’est I'entrepot
d’un commissionnaire; et le prix qu'il regoit n’est pasnon
plus 'expression d'un besoin public, ou la légitime valeur
de la denrée qu’il a mise en vente; c’est uniquement l'ex-
pression de 'intérét personnel et présent de I'intermé-
diaire qu'il a choisi. Et vainement le cultivateur vou-
drait-il chercher a découvrir le véritable prix assigné par
la consommation, afin d’évaluer I'avantage équitable que
le transport de ses denrées & Paris peut lui produire; la
rivalité des intéréts des commissionnaires ne les empéche
pas généralement de concourir en une vue commune, qui
est de lui déguiser cette connaissance indispensable, afin de
le déterminer & leur abandonuer ses produits au moindre
taux possible. Heureux encore s’il n’est pas victime de dé-
ceptions plus funestes! Car ce ne sont la que les incon-
véniens les plus superficiels, les plus visibles, de ce mode
occulte de versement des produits agricoles sur les mar-
chés de Paris. Que serait-ce si javais dépeint les ma-
neeuyres honteuses et souvent coupables, auxquelles il
sollicite 'intérét personnel par la sécurité résultant du
défaut de pub]icité dans les transactions; toutes les ruses
employées pour cacher les véritables cours, ou pour les
influencer désavantageusement; la substitution fraudu-
leuse des produits; les ventes fictives opérées pour tromper
le cultivateur; la séduction exercée envers ses domesti-
ques pour attirer les envois; la corruption mise en ceuvre
pour les porter a lromper leur maitre, sur les Pt‘ix rée]s;
enfin toutes les turpitudes auxcuelles 'appat du gain porte
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le commun des hommes, quand Uespoir de la réussite
se joint & la sécurité du secret? Que 'administration ose
sonder cette plaie morale, elle verra combien est profond
le mal que je ne fais qu’indiquer.

La conséquence naturelle d’on tel éiat de choses, est
d’écarter le producteur agricole du marché central. Pour
échapper a tous les embarras que nous venons de décrire
(j'emploie ici, comme on voit, un mot adouci), le voila qui
renonce a communiquer directement avec Paris. Il porte ses
denrées au marché le plus proche, on des marchands forains
I’en débarrassent, si méme ils ne lui rendent le service de
les aller acheter chez lui sans déplacement. Alors, en
effet, 'infortuné cultivateur accompagne sa denrée et en
peut défendre le prix par lui-méme; mais avec quelles
armes? Ce qu'il voit, ce n’est pas la demande réelle de
Paris, ¢’est la demande du marchand forain, ou plutdt
des marchands forains en corps, laquelle représente uni-
quement le degré d’activité de leur spéculation actuelle,
de leurs espérances pour vendre a Paris cher, de leurs
tentatives pour obtenir la denrée a vil prix. Excellentes
donndes sans doute et bien fidéles pour guider les opé-
rations agricoles du producteur, et pour lui faire con-
naitre 'extension ou 'amélioration de sa production que
les besoins réels exigent! Souvent les marchands forains
eux-mémes les ignorent ces besoins, ou n’en ont aussi
qu'une connaissance infidéle, parce que, arrivés & Paris

pour vendre, ils tombent 4 leur tour dans les déceptions.

des intermédiaires de la localité que nous avons signalés
plus haut. Aussi, aprés avoir généralement peu ou méme
mal payé le producteur agricole, ils deviennent presque
tous peu riches, la plus grande partie de leurs bénéfices
possibles se perdant par le mode de vente auquel il faut

bien (Iu'ils aient recours.
Une invention nouvelle et assez bonne de cette classe

e . e
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de marchands, j’entends bonne pour eux, et non pour le
cultivateur, c'est de se rendre directement chez celui-ci,
ct d’y faire immédiatement prix avee lui, soustrayant ainsi
i ses yeux méme les faibles lueurs de vérité que pourrait
lui offrir le marché d’approvisionnement de la ville voisine.
Ceci est le beau idéal de la déeeption. Car le pauvre
cultivateur n’a plus alors aucun terme de comparaison
quelconque qui puisse lui faire connaitre si on I'abuse ; et,
apres s’étre débattu longlemps et vainement pour obtenir
une limite de prix qu’il ignore, il faut toujours qu’il finisse
par accepter le taux qui lui est accordé. Alors le marchand
forain devient le maitre presque absolu du prix; et le cul-
tivateur, n’ayant plus aucune connaissance des besoins du
grand marché auquel cependant ses produits se rendent,
n’ayant non plus aucune séeurité a travailler pour le four-
nir, n'étend point cette spéculation, ou méme y renonce,
et tiche de la remplacer par quelque fabrication plus in-
dépendante. Mais le peuple qui ne peut varier ainsi ses
vues ou les étendre, ce pauvre peuple qui, laborieusement,
doit tirer du sol le prix de fermage d'une terre chérement
loude, celui-la continue de se courber sur des cultures
presque improductives, ou consume le fruit de ses sueurs
a élever des bestiaux dont la nourriture lui est a peine
payée; tandis que, s'il pouvait jouir d'une vente équitable
et d'une communication fidéle, il en obtiendrait des prix
qui V'enrichiraient, et parsuite il se porterait avec ardeur
vers un mode de production si bien récompensé. Ayant
tous les jours sous les yeux le spectacle de cette opposition
cruelle, reproduit sans cesse dans tous les genres de pro—
duction qui font I'ebjet de la petite culture, je ne puis
trouver des paroles assez vives pour en peindre les déplo-
rables effets.

Mais, pourra-t-on se demander, cet état de choses est
donc ignoré de 1'administration? ou, si clle le connait,




(29 )
n'a-1-elle pris aucune mesure pour faire sortir le produc-
teur agricole, ce fournisseut direct de Papprovisionnement,
d'un tel dédale de déeeptions et d'intrigues? Oui, elle a
employéen effet quelques combinaisons pour opérer ce bien
si désirable; mais toutes n’ont pas & beaucoup prés égale-
ment réussi, et ne devaient pas non plus également réussir.

L’administration a établi, pour certains produits, des
facteurs ou préposés nommés par elle, sous la garantie d’un
cautionnement; et elle les a chargés de vendre pour le
compte des producteurs qui leur consigneraient volontai-
rement des denrées destinées a 'approvisionnement de
Paris. Ces ventes sont controlées par des employés spé-
ciaux qui dcpendont aussi exclusivement de I'administra-
tion, et qui sont, par la nature de leur service autant que
par leur institution méme, rigoureusement étrangers &
toule spéculation. Les facteurs, également astreints i cetie
condition, se paient sur un droit percu d’aprés des régles
fixes et connues d’avance.

Cette combinaison se distingue des précédentes par le
caractére de légalité appliqué a la transaction. Si les fac-
teurs sont actifs et fidéles, si les contrdlenrs sont invaria-
blement justes, tous les inconvéniens des autres modes
de vente disparaissent. Les denrées arriveront en foule
sur un marché ou les intéréts des producteurs seront si
complélement protégés.

Cette affluence est en effet infaillible dans les supposi-
tions présumées. Mais une seule circonstance réglemen-
taire, une seule, en apparence fort légére ou méme in-
signifiante, partage nettement ces institutions en deux
classes : les unes inutiles ou nuisibles; les autres admira-
blement-efficaces et protectrices de tous les intéréts hon-
nétes du producteur agricole, du détaillant et du consom-
mateur. Cette différence, c’est le secret de la vente on sa

publicité.
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Dans les marchiés ou la vente opérée par les facteurs est

secréte, ¢est-a-dire se fait, comine on Vappelle, a Lamiable,

ces agens, que je suppose honnétes, et s’astreignant par lenr

institution, ou par délicatesse, & nefaire aucune affaire pour

leur compte propre, se trouvent toujours avoir je ne dispasa

concilier, maisa ménager deuxintéréts contradictoires, celui
de I'expéditeur, et celui de I'acheteur qui veut acquérir ses

produits pour les vendre en détail. Car, 4 la vérité, le facteur

devra contenter 'expéditeur pour qu’ilcontinuea lui adres-
ser des consignations; mais il fandra aussi qu'il satisfasse
I’acheteur pour qu’il continue a lui adresser des demandes
d’achat; le droit ou bénéfice du factage étant proportion-
nel & la masse totale de la vente. Or, le facteur n’ayant
point I"appui de la publicité et de la concurrence libre pour
maitriser les prétentions de l'acheteur, il est bien difficile
qu'il ne céde pas quelque chose pour se Iattirer; et ce
quelque chose ne peut étre qu'un sacrifice des intéréts de
la partie absente. En oulre, malgré tous les efforts et tous
les soins de la probité la plus scrupuleuse, le facteur a la
vente secréle ne pourra jamais y établir le taux loyal et
juste que la concurrence d’une enchére publique ¢tabli-
rait. Mais ce sera bien pis encore si cet intermédiaire légal
fait aussi le commerce pour lui-méme. Et qui oserail as-
surer qu'il en soit toujours, on méme qu'il en puisse étre
autrement, lorsque 'on peut prouver, par des calculs cer-
tains et officiels, que le revenu légitime de quelques-uns
de ces agens, supputé d’aprés le droit qu'ils pergoivent,
n'égale pas en totalité, leurs frais déduits, ce quun aide
magon peut gagner annucllement? Quand on place des
hommes dans un tel déflé, il faut s'attendre aux consé-
quences @ cecl nous fait retomber dans le systeme des com-
missionnaires avee tous ses abus, plus graves peut-étre et
plus immoraux encore, paree qu'ils sont ici cachés sous

lapparence trompeuse de la légalité.
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Tous ces désordres disparaissent dans les marchés assu-
jettisd laventepubligue surenvoisvoloniaires. L, il semble
quel’onentredansun autre monde. Lavente s'yopéreeneffet
publiguement, & la chaleur des enchéres, par des facteurs
de I'administration, soigneusement surveillés et contrélés
dans leurs opérations et dans leurs livres de vente, de sorte
que toute altération des prix est impossible; les registres
authentiques o on les inscrit pouvant d'ailleurs toujours
¢tre consultés sans frais par Pexpéditeur. Ces agens-
vendeurs sont soumis & un cautionnement qui répond de
leur gestion; ils sont astreints a garanlir au vendeur le
prix qu’ont obtenu ses denrées; et ils lui remettent ce prix
au comptant aussitot aprés la vente faite, ou ils le tiennent
& sa disposition s'il est absent; car sa présence n’est
nullement nécessaire, ni méme utile, tant les opérations
sont bien régularisées. Pour jouir de ce mode de vente
aussi stir que facile, les expéditeurs ne sont assujettis qu’a
un droit de dépot, de garde, et de vente, qui séléve en
totalité 2 moins de 3 p. °/, du prix de 'adjudication ; ce qui
n’excéde pas, ou méme n’atteint point,le montant de la com-
mission que prennent ordinairement les commissionnaires
libres. Et cependant, parce seul droit si faible, tout le ser-
vice est beaucoup plus que payé. Une partie est donnée a
la ville pour ses frais d’administration, qui, aprés en avoir
€é1é acquittés, lui laissent encore un revenu considérable.
Une autre portion, représentative de 1’abri accordé aux
marchandises dans les halles couvertes, appartient. aux
hopitaux qui ont fait construire ces établissements i leurs
frais, et ¢’est pour enx nne source importante de richesse.
Le reste du droit est laissé aux facteurs; et ce reste est
calculé de maniére, qu’aprés avoir couvert leurs frais de
gestion, ainsi que I'intérétde leur cautionnement et deleur
charge, ils y trouvent encore un prix trés satisfaisant de
leur intervention active et intelligente : de sorte qu'il leur
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est justement interdit de faire aucune spéculation pour
leur compte propre, sous peine de destitution immédiate:
et la confiance que cette interdiction absolue leur attire
rend leur position trop bonne pour qu’ils aient aucun in-
térét & la violer. Tel est en effet le véritable principe d’a-
prés lequel une administration éclairée doit régler les bé-
néfices d'une classe d’agens qui, pour bien exécuter leur
service, doivent avoir toute 1’activité et toutes les conunais-
sances du commerce, sans jamais entrer dans aucune de ses
spéeulations, méme les plus avantageuses. Sans doute, le
taux de leur attribution pour chaque objet attiré par la
confiance qu'ils inspirent, et vendu par leurs soins, doit
étre fixé de maniére & représenter uniquement la valeur
du service utile que leur intervention rend au producteur
et au consommateur; mais, ce prix étant ainsi équitable-
ment réglé, 'administration doit se féliciter de la prospé-
rité de ses facteurs, au lien de I'envisager d'un il d’en-
viey puisque la masse de leurs bénéfices ne peut croitre
qu’avec, et par I'assentiment, de la production et de la con-
somumation, qui réclament volontairement leur entremise.
Il faut bien se garder d’affaiblir ou de ralentir de pareils
succes,

Ce mode de vente, établi depuis plus de seize années pour
certaines parties de 'approvisionnement, ofire une foule
d’avantages directs et pécuniaires qui s’aper¢oivent dn
premier coup d’eeil, surtout par leur parfait contraste avec
tous les autres modes que nous avons plus haut discutés;
mais il en renferme encore un grand nombre d’autres plus
cachés et non moins importans qui résultent de son in-
fluence économique et morale. En effet, outre le bienfait
d'avoir toujours ses denrdes vendues et payées immédiate-
ment, siirement, équitablement, sans difficultés, ni intri-
gues, ni discussions quelconques sur le marché publie, qui
ne voit que ce marché, ainsi alimenté, est d’autant plus par-
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fait qu'il supprime tout intermédiaire inutile; n’offrant
plus que le débat légitime et immédiat du producteur agri-
cole, non avec le consommateur en détail, mais avec le
marchand réel et nécessaire qui achéte directement les
produits pour les détailler; de sorte que le productenr
d'une part, et le consommateur de Pautre, n’ont plus a
payer simultanément que cet intermédiaire qui leur est a
tous deux indispensable! En outre cet intermédiaire n’est
point agioteur ni spéeulateur i long terme; il est, pour lui-
méme, pour son propre intéret, Pexpression précise et
fidéle des besoins de la population. La grandeur du mar-
ché et la publicité de I'achat lui étent toute possibilité, et
meéme loute pensée, d'influeacer artificiellement les prix.
La concurrence libre et publique limite son bénéfice & ce
qu’il doit étre, au juste prix d'un travail réellement utile.
Ainsi le consommateur obtient la denrée au taux équita-
ble qu’elle doitlui cotiter et le producteur en recoit l'exacte
valeur qu’elle a réellement en sortant de ses mains. Trou-
vaut ainsi un marché stir et fixe, puisque les scules causes
qui Dinfluencent sont les variations périodiques des di-
verses époques de l'année, il peut se livrer & la production
avec confiance; il peut la diminuer ou accroitre selon les
besoins qu'il prévoit; de sorte que la connaissance cons-
tante qu'il a de ces besoins, jointe 4 la séeurité de vendre
équitablement au comptant, sans remise ni incertitude,
assure l'approvisionnement, ainsi protégé, micux que
toutes les mesures que I'administration pourrait prendre.
Enfin, le prix qu’il recoit toujours de ses produits étant
Pexpression fidéle et équitable de leur valeur réelle, il est
naturellement porté a chercher les moyens de les améliorer,
L’expérience, rendue seusible par I'intérét, instruit a tou-
Jours mieux faire qu'il n’avait fait jusqu’alors; et chaque
amélioration opérée apportant aussitot apres elle sa récom-
pense, il n’est pas plus 1ot eniré dans celte voie deperfee-

3




( 34)
tionnement qu'il y marche toujours avee hardiesse et per-
sévérance, étant guidé par le résultat comme par la main.
Telles sont les conséquences que 'on pourrait appeler
économiques; voyons maintenant les avaniages moraux.
N’est-ce donc rien que de favoriser les intéréts honnétes et
légitimes par la seule sagesse des institutions publiques ?
n’est-ce rien, pour la masse immense de peuple employée
ou intéressée au commerce d’approvisionnement, que de
faire, de ce commerce, un échange de valeurs au lieu d’un
échange de déceptions! Quel honneur, quelle confiance,
quelle puissante influence morale ne s'acquerrait point
{’administration, en sortant ainsi 'immense population qui
vend et qui achéte, des habitudes de ruses, d’adresse et de
mauvaise foi qu’elle regarde trop ordinairement comme ses
moyens essentiels, et, en quelque sorte, comme sa légitime
industrie; en lui apprenant par la plus puissante de toutes
les preuves, par I'expérience, que les véritables principes
d’un commerce honorable, comme ses résultats les plus
fructueux, sont fondés sur P'équité, I'économie, le travail,
et la juste appréciation des besoins publics! quoi de mieux
que de lui épargner, par leur inntilité méme, les odicuses
habitudes de mensonge, des sermens trompeurs, de hon—
teux blasphémes, et de soustraire enfin des transactions
de plusieurs centaines de millions de francs, 4 la fange des
cabarets et & des dépravations pires encore! Cet humiliant
tableau n’est point chargé, et les bienfaits du systeme con-
traire ne sont pas non plus une fiction théorique. Demandez
au préposé en chef des halles, 4 Phonnéte Epellet (1), ce

(1) Dans I'heureuso indépendance de la earridre scientifique, on apprécie
mal les dangers que peutexciter ailleurs une mention personnelle. En nom-
mant M. Epellet, j'avais voulu seulement indiquer un témoin probe, éclaire,
sincére et prodent, que Von piit consulter avee séeurité, pour bien con-
naitve Vinfluence pratiqgue que tel ou tel mode de vente exerce sur Pap-
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qu'il'voit dansla plupartd’entreelles, parexemple danscelle
ou la vente des farines s'opére, ou est censée s'opérer, selon
¢¢ que suppose 'administration ; si 'on veut cncore, dans
le marché de Poissy, dont Pimportance est si considérable
pour Iagriculture, par immense quantité de bestianx
qu'elle y améne. Je souhaite qu’il puisce en avoir une idée
différente de celle que je viens de tracer d ‘aprés des do-
cumens trop certains. Et, d'un auntre coté, demandez
au doyen des agens de I'administration dans les marchés
publics, au respectable Masson, 'un des hommes les plus
probes, les plus éclairés, les mieux instruits en faits d’éco-
nomie politique que 1’on puisse trouver dans toute la
France, demandez-lui ce qu’il a vu, reconnu, proclamé
depuis vingt ans par ses rapports daus la partie du com-
merce d’approvisionnement dont, heureusement pour ['a-
griculture, il se trouve le surveillant, je devrais plutot
dire le défenseur spéeial. 11 Y & vingt ans, vous dira-t-il,
la halle au beurre se trouvait réduite & un état complet de
nullité. Les beurres, destinés a Iapprovisiounement de
Paris, étaient apportés, a leur arrivée, dans les magasins
de diflérens commissionnaires, des détaillans, et des fac-
teurs de U'administration, car il y en avait dés lors. Mais

provisionnement; mais las abus ont tant dlintéret A restor cachés, que los
connaitre, sansy prendre part, ¢’est mériter loar haine mortelle. Et par
combien de détours n’arrivent-ils pas a rendre la probité suspecte, méme
auprés d’une administration qui veutle bien ! ma citation a nui a M. Epellet,
d’autant plus aisément que, vers ceile époque, son (:imfimm:-xd'.at, M. Masson,
le promoteur actif du sysiéme de publicite, fut mis a l1a relraite el mourat
bientdt aprés. Je m'ai pas revu depuis M. Epellet. Mais j'ai appris avee
plaisir que la méme position qu’il oceupait, et o il peat étre si utile, lui
avait eté rendue. Clest une preuve évidente que Padministration vent le
bien, et le cherche dans le seul principe qai peut y conduire. Puisse-t-elle
seulement avoir assez de forece pour autoriser franchement ce principe i
se mellre en action sous sa surveillance! L'empressement des producteurs
el des acheteurs en aura bientdt prouvd les bons effots,
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la vente n’était point publique; de la tous les inconvé-
niens, tous les délais, toutes les intrigues, toutes les dé-
ceptions dont nous avons parlé. Il y avait pen d’envois
qui fussent vendus en bon état; une grande partie n’élait
livrée & la consommation que lorsqu’elle avait perdu beau-
coup de sa valeur, ou méme lorsqu’elle était gatée entiere-
ment. C’était le peuple, la classe pauvre, qui achetait ces
alimens altérés ;mais, lorsqu’elle les refusait, il pestait la res-
source de les renvoyer au producteur, résultat, comme on
voit, trés avantageux. Dans un commerce si mal réglé, peu
d’acquéreurs étaient solvables, et rien n’était stable ni ré-
gulier. Par toutes ces causes, le cultivateur trouvait A
peine, et rarement, le retour de ses avances: mais, forcé
d’entretenir des bestiaux pour cultiver, il n’avait d’autre
consolation que d’accuser la mauvaise foi de son com-
missionnaire, celui-ci celle du détaillant; et le peuple,
soulfrant de leurs débats, prenait patience par habitude.
D ailleurs le plus parfait désordre régnait dans toute la
comptabilité de ce commerce ; I’obscurité étant toujours
un excellent auxiliaire des abus. Enfin, le commissaire des
halles et marchés que "ai nommé plus haut parvint a ou-
vrir les yeux de I’administration sur un désordre si nuisible
a4 l'approvisionnement et si coupable en lni-méme. L’admi-
nistration, en déplorant le mal, ne pouvait cependant con-
traindre les cultivateurs & produire de meilleures denrées,
a leur donner plus de soin, et a les envoyer a tel agent
plutot qu’a tel autre. Elle ne pouvait pas non plus con-
traindre les consommateurs a en offvir un prix plus élevé
ou & en acheter davantage; car il serait encore plus diffi-
cile de commander & la consommation qu’a la production.
Enfin elle ne pouvait pas prendre sous sa surveillance, et
en quelque sorte sous sa responsabilité propre, les voi-
turiers, les commissionnaires, les marchands forains, pour
les obliger a respecter les intéréts légitimes du producteur
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Mais elle établit la vente publigue a la criée contrélée ad-
ministrativement; et, i 'aide de quelques réglemens d’or-
ganisation bien congus, progressivement suggérés par 'ex-
périence, tous ces excellents résuliats s’ opérérent d’eux-
mémes comme par miracle.

Avant cette époque, le beurre réputé le meilleur était
celui que l'on appelait d'Isigny, parce que toul ce qui se
fabriquait de cette denrée, méme i une distance considé-
rable de cette ville, se vendait & son marché, ou atiendait
les voitures de transport a leur passage; ce qui occasion-
nait, pour une grande partie, un retard considérable, suivi
d'une détérioration correspondante dans les qualités. Peu
a peu les fermiers, qui resscuiaient les avantages de la vente
publigue, commencérent a a comprendre qu’ils pouvaient se
soustraire a la défaveur du retard, soit en expédiant eux-
mémes, soit en s associant pour organiser des expéditions
meuhauees Dés lors I'apjrovisionnement devint graduel-
lement plus abondant, plus constant, de meilleure qua-
lité, plus productif pour le fermier et plus avaniageux pour
le consommateur, qui, a prix égal, trouvait mieux et plus
facilement qu’autrefois. De toutes parts les transports et
les arrivages se multipliérent; ils devinrent fréquens, ré-
gullel s, rapides ; ils finirent par s’opérer par des voitures
accélérées. On fut obligé d’augmenter les jours de marchés;
les produits de la perception s’élevérent dans une propor-
tion considérable; la ville de Paris en profita, les hopitaux
s'en ressentirent, l'administration eut ses frais couverts,
les facteurs virent leurs peines pour bien faire abondam-
ment rétribuées; et tout le monde fut content, car le pro-
ducteur regutdavantage, le détaillant obtint du la sécurité
dans son commerce et le consommateur fut mieux traité,
Les intéréts parasites seuls y perdirent ; car, qu'avait fait
PPadministration, sinon ouvrir la voie pour leur échapper?
Aussi n’y a-t-il pas d’intrigues ni d’efforts quiils ne fissent
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et ne fassent encore tous les jours, pour déwruire ce mode
de vente si utile au public, si destructif pour cux. |
Comme les chiffres sont un excellent moyen de fixer des '
résultats de commerce, je placerai ici un tableau officiel
des progrés de cet approvisionnement depuis 1808 jus-
qu'en 1827,

Beurres de toutes espéces vendus & Paris de 1808 & 1827.

A LA CRIEE PUBLIQUE. EXCDESTINALION
CHEZ DES PARTICULIERS.
— e
Années. Quantités en kil. | Produils en francs. § Bilogrammes. Produits.
1808 2,535,209 120 325,983 737, 120
1309 2,728,432 505 431,200 9o, 861 .
1810 3,013,718 ()\8r75|377 384,146 1,030,755 - >
811 3,151,344 0,541,871 224,327 592,480
1812 5, f,,,,H() li,g:iﬁ,g;}_” Hig, Yop :'}I.'i,l(}"*
1813 L’I‘Js“}‘? 2,159,436 101,613 252,023
1514 3,289,006 n.564 ,061 103,199 245,180
1815 3,443, 421 8,225,515 84,979 220,834
1816 3,476,400 8,992,993 63,728 194,979 |
1817 32145713 7.31G,551 78,101 186,750 |
1818 2,946,503 5,400,731 67,851 165,007 i
1819 3,269,200 7,105,533 77,891 166, 180 X
1820 3,943, 42 7,539,485 6,525 169,813
1821 3,641,134 8,173,121 59,520 138,789
1822 3,700,440 8,103,707 41,359 112,433
1823 3,861,469 8 465,825 37,29 101,323
1824 ] 4 ;208,210 9,359,940 32, 5q1 92,045
1325 .| 077,845 g, 31g,371 25,845 W S
1826 4,100,183 9,563 ;129 31,667 99,381
1827 4,108,267 9 583,343 38,020 98,348

En comparant les produits amenés volontairement a la

. . . s oTa a

yente publique, avee ceux gqui ont continué d’étre adressés
directement a destination, ¢’est-a-dire a des consomma-

teurs ou a des commissionnaires, on voit que les producteurs
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se sont graduellement et continuellement éloignés de ce
dernier mode de vente, pour affluer 4 la vente publique;
et les consommateurs, de leur coté, ont témoigné efficace-
ment qu’ils Uapprouvaient, car ils n’ont pas cessé de con-
sommer davaniage. Quiconque aura observé les habitudes
du peuple, et remarqué avec quelle difficulié il les change,
sentira de reste ce que de tels faits ont de décisif.

On supposera sans doute qu'un succés pareil aura fait
généraliser ce mode de vente, a la fois si honnéte et si pro-
fitable. En effet, certaines parties en étaient favorisées
depuis long-temps, et on I'a étendu & quelques autres, Ce
na pas ¢été toutefois sans bien des efforts de la part des
agens honnétes, sans bien des instances de la part des pro-
ducteurs. On se demandera ce que l'administration ga-
gnait a ne pas en rendre 'application générale en la lais-
sant toujours facultative, comme elle est dans les marchés
qui en jouissent actuellement. Nous serions bien embar-
rassés de trouver & ces questions une réponse plausible,
c'est-d-dire que l'administration pit ou duat regarder
comme telle, dans le role de providence publique que nous
lui attribuons, Toutefois, en nous rendant preés d’elle, de-
puis cinq ans, l'organe des cultivateurs et des propriétaires,
dont les produits agricoles alimentent ou peuvent alimenter
Paris, nous avons reconnu qu'on ne l'a pas laissée a beau-
coup prés libre de suivre son intérét naturel qui est seule-
ment celui du public; qu'an P'a assaillie d'objections,
entourée de craintes; et que, par des assertions aussi pra-
liquement que théoriquement absurdes, on lui a présenté
la disette comme la conséquence prochaine d’un mode de
vente qui, par sa publicité, favorise seulement les agens
utiles de I'approvisionnement & I'exclusion de tous les in-
téréts parasites !

(1) Toutes les objections que je rapporte ici, et que je réfute, ou plutét
qui se réfutent d’elles-mémes, dés qu’on les énonee, oni été réellement pré-
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On lui a dit ct éerit, par exemple, que le mode de la

vente & Pamiable était parfait: qu'il assignait tonjours aux

sentées a Padministration par des employés supérieurs de 'approvisionne-
ment, méme de ses parties les plus importantes. Cela est & peine croyable,
el pourtant tres vrai. Je les ai extraites des rapports officiels rédigés par ces
agens eux-mémes, rapports que 'administration m'avait franchementeconfiés,
peur que je pusse y voir tous les maux donton Ia menacait, si elle avait la
témerite de permettre, la wente des denpées d approvisionnement a Pen -

chére publigue sous sa propre surveillanee. L'approvisionnement de Paris

est dans les attributions de la Préfecture de Police. Je n’ai jamais eu i me

plaindre de la bonne volonté des magistrats qui ont été successivement

chargés de cette administration. lls voulaient sincérement le bien public,

el il était dans leur intérét évident de le vouloir. 1ls accueillaient avee em-

is d’arriver & des améliorations

pressement les espérances que je leur offre
importantes, dont I'évidence frappait leur esprit. Les abus absurdes et
indignes que je leur expliquais neleur étaient pasinconnus; ils neles niaient
point,nelesapprouvaientpas ; mais, parlemalhenr du temps, leur action alors
elait beaucoup plus politique qu'administrative. Occupés jour et nuita défen-
dre le gouvernement et leur position personnelle, ils wavaient pasle temps de
penser eur-mémes, de penser avec, suite aux questions d'approvisionnement
(quelqueimportantes qu’elles fussent, et ils abandonnaient cette partica dessu-

balternes qui avaient leur confiance. Je ne dis pas que ceus-cien fussent indi-

gnes; mais ils arvivaient tout neufs, etgénéralement sans aueune préparation,

meme rationnelle, & cette spécialité de Padministeation. Aussitotles intéréts
privés s’approchaient d’eux, les entouraient, les pressaient, leur parlaient
probité, dévouement, religion, que sais-je; puis sagesse, expérience; puis
ils les remplissaient de craintes sur le manque d’approvisionnement, sur
les agitations, les révoltes qui suivraient le moindre changement aux ex-

cellentes routines jusqu’alors adoptées. Tout cela remontait du subalterne,
au chef, qui effrayé a son tour, n’esait plus appuyer quindirectement el

d'mne

in incertaine les améliorations qui lui semblaient les plus évi- !
dentes. Jai vu un de ces administrateurs, magistrat distingué, etj'en suis

persuadé, réellement probe, qui dans son salon, en ma présence, devant
cinquante personnes, proelamait hautement sans hésitation, 1'excellence du
principe de publicite dans les ventes des denrées d’approvisipnnement, ainsi
que sa ferme volonté de le mettre incessamment en vigneur; et en ma
présence aussi, dans son cabinet, il sexcusait de tolérer que des agens
administratifs, dépendans de Iui, dont il n’estimait ni les lumidres ni la
personne, poursuivissent de vexations incessantes et de continuels obsta—
cles, I'homme aelil, honuéte, aussi sous ses ordres, qu'il avait choisi et
aulorisé lui-méme pour essayer de metire en pratique le systéme de la publi-
cite! Voila ce quej

ivu, eljaideploréle temps ot un magisteat charge d'une
adminisiration aussi importante, croit devoir aux circonstances d’agir ainsi.
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produits un prix loyal; que plus de publicité éloigne-
rait les approvisionneurs actuels, dont les opérations sont
parfaitement honnétes et innocentes, quoique apparem-
ment elles croient avoir besoin du secret. La réponse A
ces assertions ce sont les réalités.

D’autre part, on a dit que la vente publique pouvaitbien
réussir pour les beurres qui n’offrent que des qualités peu
différentes; 1ls en offrent pourtant du simple au triple pour
les prix. Ensuite on a prétendu que les marchands appro-
visionneurs aimeraient loujours mieux vendre par eux-
mémes a amiable, plutét qu’alavente publique, quand ils
devraient y gagner davantage : un tel choix n’est guére
dans les habitudes du commerce. Mais, en tout cas, on n’a
Jamais proposé que la vente publique fiit forcée; on a seu-
lement demandé qu’elle fiit autorisée et accordée aux indi-
vidus qui la sollicitent. Il n’est guére facile de concevoir
qu'une permission pareille piit faire aucun mal.

Ailleurs, je parle toujours de rapports officiels, aillenrs
on a objecté que la généralisation de ce mode de vente
serait une innovation. On a répondu que la petite poste,
dans son temps, avail é1é aussi une innovation ; et qu’il
fallait bien quelquefois se résoudre a innover, méme dans
Padministration, quand la condition des choses adminis-
trées était devenue par trop diflérente.

Enfin on est allé jusqu’a représenter que, si l'on intro-
duisait, dans certains marchés, un mode de vente dircet et
public quoique volontaire, la simplicité de ce mode dégoti-
terait et €loignerait les approvisionneurs, en les privant
du plaisir de spéculer sur les hausses et les baisses, ainsi
que des conversations, des discussions et des autres habi-
tudes, Dieu sait de quelle espece, par lesquelles ils aiment
a faciliter leurs transactions!

La seule exposition des principes et des résultats que
nous avons faite plus haut, nous semble une réponse si
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péremploire a de telles objections, qu’il nous parait superfln
de nous y arréter. Quant 4 la derniére, elle ne mérite pas
une réfutation sérieuse.

Mais nous présenterons aux personnes graves, réfléchies
et sincéres, une seule et unique considération qui s’ap-
plique 4 la partie la plus importante, la plus indispensable,
de 'approvisionnement de Paris ; et nous les prions de la
peser avec altention.

1l est évident que le manque de grains est le plus grand
fléau que doive redouter I'administration d’une grande
capitale; et, comme l'expérience prouve que Vinfériorité
des réeoltes, qui en est ordinairement la premiére cause, se
reproduit toujours plus ou moins fortement aprés un petit
nombre d’anndes, parfois excessivement abondantes, on
a sagement cherché & prévenir la population contre de si
grands malheurs, par des approvisionnémens faits dans les
années d’abondance pour étre distribués 4 des prix mo-
dérés, dans les années de disette.

Tel a été le but des greniers d’abondance, des réserves,
des approvisionnemensa prime, et d’une foule d’autres insti-
tutions successivement mises en pratique avee un succés
plus ou moins contesté, mais tonjours avee des dépenses
considérables ; ce qui est inévitable, non-seulement a cause
de P'intérét du capital des grains conservés, mais encore,
et bien davantage, a cause dessoins, des pertes et desfrais de
tous genres qu’entraine leur conservation. Cependant, les
administrateurs les plus probes, les plus éclairés, les es-
prits les plus droits, les négocians les plus habiles, se sont
successivement oceupés de cet objet si important pour les
populations agglomérées. Nous n’oserions jamais ajouter
notre simple opinion A tant de recherches; mais nous
demanderons la liberté d'adresser & I'administration et aux
personnes qu’elle consulie cette question unique. Dans la
divergence des avis que Vapprovisionnement des grains a




fait naitre, tout le monde s’aceorde a cousidérer comme
infiniment désirables les réserves libres, qui seraient fajtes
volontairement par les cultivateurs cux-mémes, sur leurs
propres exploitations, dans Pespérance et méme dans la
certitude de s'en défaire avantageusement aprés peu d’an-
nées, Tout le monde reconnait que cetle prévoyance in-
dividuelle serait le gage le plus certain, le plus décisif
d’un approvisionnement inattaquable; et I'on déplore d’une
commune voix [aveuglement » ainsi que insouciance,
des producteurs de grains qui, dit-on, persistent 4 ne
pas conecevoir, ou du moins A ne pas faire cette excel-
lente spéculation. Mais ceux qui émettent ces regrets ont-
ils bien songé aux embarras de tous genres, aux difficultds
presque insurmontables, qui attendent au marché actuel
des farines le producteur inconnu . éloigné, étranger
aux spéeulations habituelles, qui vient s’y présenter pour
la premiére fois? ou celuj qui, sans pouvoir quitter son
exploitation, se hasardera & Y envoyer ses grains? A qui
pourra-i-il s’adresser pour en obtenir un débit certain,
prompt, facile, qui lui réalise la vraie valeur du précienx
produil qu’il a conservé & grands frais? Quiconque connait
létat de ce genre de Lransactions, par Pobservation ou parsa
propre épreuve, sait bien que le producteur, ainsi aban-
donné a sa force individuclle, n’a aucune chanee proba-
ble de résister aux déceptions dont on Penvironne, et qu'il
sera contraint de rapporter sa denrde ou de Ia vendre a
vil prix. Au lien done de regretter qu’il ne se prépare point
a un pareil résultat, surtout au lieu de le blimer de n'en
pas saisir les avantages, commencez par lui assurer la pro-
tection qui est en votre puissance et qui est aussi éminems
ment dans votre intérét. Faites que, présent ou absent, sa
production soit accueillie, soignée, préservée, vendue en-
fin, et surtout payée honnétement, loyalement, & sa vraie
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ayec cerlitude, que parla vente a I'enchére publique. Alors

le producteur, assuré d'une estimation sincére de ses en-
vois, pourra juger, et jugera parfaitement, s’il lui estavan-
tagenx de garder des grains avec ou sans prime, et de for-
mer pour la capitale ces réserves libres qui sont réclamées
de toutes parts avee tant d’ardeur. Et alors, si Pexpérience
d'un approvisionnement ainsi protégé vous parait encore
nécessiter des primes d’assurance, vous pourrez du moins
les rendre d’autant plus modérédes, que vous aurez atliré
un plus grand nombre de concurrens pour y prétendre; et
surtout vous y gagnerez tous les faux frais, toutes les
chances de perte, que votre mode actuel de vente des
farines impose & Iapprovisionneur volontaire; puisque,
si ce mal existe, il faut bien que le tort qu'il en éprouve soit
payé par le plus hant prix de son grain, sans quoi vous ne
le reverrez plus. Voila certes, voila le point douloureux
qu’il faut d’abord guérir avant de rien attendre des spécit-
lationslibres des cultivateurs surla conservation des grains,
comme aussi avant de pouvoir mesurer I'étendue exacte
des sacrifices que la sagesse conseille pour remédier a I'im-
prévoyance; si toutefois vous devez trouver encore matiére
a accuser I'imprévoyance, lorsque les prévoyans n’auront
plus & vous craindre ou a se plaindre de vous. Car, ima-
giner a grands frais des combinaisons d’approvisionnement
et de réserve pour la capitale, avant d’avoir ouvert un
acces libre et facile aux produits qui pourraient spontané-
ment 'alimenter, ce serait exactement comme si I'admi-
nistration se ruinait a creuser des puits et des citernes
pour fournir Paris d'eau, tandis qu’elle laisserait la Seine
obstruée ou détournée de son cours naturel. Et quelles
sont les autres parties de I'approvisionnement auxquelles
ces craintes ne soient applicables, si ce n'est le petit nom-
bre de celles qui jouissent de la vente aux enchéres publi-
ques? Quel propriétaive censé, quel cultivateur prudent
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osera adresser directement ses produits 4 vos marchés sans
cetle protection, ou ne cessera pour toujours de le faire
s'il I'a tenté une fois! Ce que nous avons rapporié plus
haut, des conditions faites sur ces marchés aux producteurs
agricoles, rend ici tout développement inutile.

Nous sommes heureux de le dire : I'administration, sol-
licitée depuis plusieurs années par les réclamations des
producteurs, s’est rendue & ces vérités. Elle n’a pas changé,
elle n’a pas di changer pour cela subitement les réglemens
actuels de ses marchés publics ; elle n’a pas non plus, et
elle n’a pas di davantage, contraindre la production a
suivre généralement le mode nouveau de la vente 4 la cride
publique, quelque avantage que semblent lui aceorder le
raisonnement et U'expérience. Mais elle a choisi un des
facteurs de cette veute, celui qui s'était montré depuis
long-temps le plus actif & en provoquer, i en éprouver l'ex-
tension, et elle I'a autorisé a vendre ainsi, par les mémes
formes de criée controlée et sous les mémes droits actuels,
toutes les denrées d’approvisionnement qui lui seront vo-
lontairement adressées par les producteurs. On ne pent
rien imaginer de plus sage que cette autorisation, avee la
réserve de fa liberté et de la spontanéité qui I'accompagiie.
Seulement, que ['administration y prenne gardes il existe 4
Paris des marchés on Piniroduction de la vente publique,
loyale et sincére, est impossible sans une répartition plus
équitable des droits qui y sont percus; car, bien que, dans
quelques-uns, ces droits soient excessifs, la portion qui en
est attribuée aux facteurs est hc‘.au_cou.}_) trop pmit(-. pour
que leur intervention en soit suffisamment payée ; de sorte
que 'adoption de la vente a la cride publique ruinerait ces
agents par sa réalité méme et par son évidence, si l'on nie
commencait par corriger cetle erreur dans leurs alloca-
tions. Mais un élément si sensible, et si évident en principe

comune en pralique, n’échappera pas a la sagacité de Pad-
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ministration ; et, le supposant reetifié ot il doit Pétre, il ne
restera qu'a applaudir. En restreignant la mesure aux en-
vois faits volontairement, 'administration n’expose aucun
intérét utile et ne viole aucun droit acquis, puisqu’elle se
borne 4 ouvrir ainsi, aux producteurs et aux consomma-
teurs, une nouvelle voie, qu'ils demeurent libres d’adopter
ou de ne pas suivre. Et en méme temps, si la mesure est
bonne, comme nous 'espérons, si elle est vitale pour l'a-
griculture de vingt départemens qui environnent Paris,
quelles actions de graces cette utile concession ne méritera-
t-elle pas au magistrat qui I'a consentie! Nous ne pouvons
ici que lui porter nos veenx sincéres pour qu’il y persiste
avec énergie, dans les limites d’indépendance et de spon-
tanéité qu'il a sagement assignées. Et maintenant que notre
tache est accomplie, si une expérience personnelle de plu-
sieurs années, si le sentiment profond des abus présens, et
du bien qu'ils empechent, et du tort mortel qu’ils font a
I'agriculture ainsi qu’a la morale du peuple, peuvent ex-
cuser celui qu'un tel spectacle a foreé, malgré lui, de traiter
des objets éirangers a ses études habituelles, Pauteur de

cet éerit ::spisn- trouver grace aupres des amis du bien
public.

Bior,
Membre de Ulnstitut, propriétaire enltivatenr
dans le département de I'Oise.
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