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Es ist bei den erwithnten Preisen im Auge zu behalten, daB
sio siimtlich Grobhandelspreise sind, weil nur in die-
sem Stadium einigermalien gleichmibBige Schitzungen zu er-
halten sind. Die Preisentwicklung bei dem Verkehr zwischen
Handel und Hersteller oder zwischen Herateller und Verarbei-
ter ist echwer anch nur halbhwegs eindeutig zu erfassen. Es
frogt sich, welche Preiserhlihungen die Verbraucher zu tragen
haben, die ihren Bedarf fast durehweg beim Detailhandel
decken. Dieses lilit sich schwerlich in Prozenien ausdriicken,
aber der objekiive Becbachier wird zugeben miissen, dafi der
willkiirlichen Preismacherei im Detailhandel stiirkere Gren-
zen geseizt sind, als irgendwo anders. Der Kalkulationsauf-
gohlag schwankt im Detailhandel zwischen 33%4 und 50 pCt.
Dies bringt es mit sieh, daB die absolute Preiserhthung im
Detailverkauf nicht den Prozentsatlz erreichf, den wir bei der
Hohware kennen gelernt haben. Uebermiiliige Preisaufschlige
miissen schon an der sofort daraul folgenden Einschrinkung
des Verbrauchs wegen unzureichenden Einkommens der Kiu-
fer scheitern. Die Preisentwicklung steht hier auch ganz anders
unter der Aufsicht der breiten Oeffentlichkeit sls bei den vor-
hergehenden Stufen. Die grofien Kauf- und Warenhiiuser mit
jhrem Massenumeatz in den billigeren Siapelwaren haben an
und fir sich die Neigung, die Preise moglichst lange niedrig
zu halien. Dazu tritt, nicht etwa nur bei ihnen, eine wenig-
gtens #ulerliche Preishaltung durch Verringerung der DBe-
schaifenheit. Die jihrlich mehrfach wiederkehrenden Preis-
herabsetzungen der Saison-Ausverkiiufe fiir zuriickgeseizte
Modewaren haben nicht aufgehirt. Ebensowenig hat der De-
tailhandel, sgelbst in der Zeit der Warenknappheit, darauf
verzichtet, das ganze Jahr hindurch mittels billiger Sonder-
angebote in einzelnen Artikeln die Kauflust anzureizen. Vor
allem aber verhindert der Wettbewerb der zahlreichen Einzel-
firmen des Detailhandels, die bizsher niemals geschloszen zu
Preiserhfhungen schritten, vielmehr noch viclfach der gegen-
geitigen Unterbietung huldigen, eine fibermiifige Ausnutzung
der Preissteigerung im Inieresse des Detailhandels. Der De-
tailkiindler ist wohl den Preissteigerungen, die er selbst als
Ki#ufer iiber sich ergehen lassen muBl, gefolgt, war jedoch
schwerlich in bedeutendem Umfange in der Lage, die Preise
iiber das ihm selbst auferlegte Mali weiler zu eteigern, wenn
{reilich auch eine altruistische freiwillige Schmiilerung sei-
nes Unternehmergewinnes ganz aufierhalb seines Bewult-
eeins lag.

Hicrmit sind die Voraussetzungen umschrieben, auf Grund
deren man versuchen kann, sich ein Urteil tiber die Notwendig-
keit oder Vermeidbarkeit der Preissteigerungen im Webstofl-
fach zu bilden. Eine Reihe von Umstinden mubten innerha'b
unserer zwangsweise geschlossenen Volkswirtschaft bei un-
veriinderter Fortfithrung des freien privatwirtschaftlichen Ge-
schiiftsverkehrs preissteigernd wirken. Zuniichst die Wa-
renknappheit, die zuerst eingebildet, dann relativ vor-
handen war, und schlieflich durch die mehr und mehr behin-
derts Rohstoffzufuhr eine absolute geworden ist. Hier liegt
die sthirkste, unvermeidbare und am wenigsten ausznschaltende
ohjektive Ursache der Preissteigerung. Dazu kommt der ver-
melrte Kriegsbedar{, der zu guten, zum Teil zuerst zu
iiherhohen Preisen gedeckt wurde. Ferner die gleichbleiben-
den Geperalunkosien bet verringertem Umsatz, aie Forthezah-
lung von Gehiltern wihrend des Kriegsdienstes, die gewaltig
erhohten Preise fiir alle webstoffindustriellen Zutaten, wie
Farben, Stirke, Schmiertl usw. Die Erhthung der Befrde-
rungskosten dureh den Pferde- und Futtermangel usw. spre-
chen in der gleichen Richtung mit. Endlich sind in neuerer
Zeit die kriegswirtschaftlichen Malnahmen,
Beschlagnahmen, Herstellungsverbote, Arbeitseinschrinkung
hinzugetreten, die einen bedeutenden Anstol zur Aufwirts-
bewegung der Preise geben mulbten.

Auf der anderen Seite ist nickt zu verkennen, daf die Prels-
steigerung durch willkiirliche Ursachen iiber ihre
objektive Notwendigkeit hinaus vermehrt worden ist.
lich ist das Wort ,,willkiirlich® hierbei auch nur eine will-
kiirliche Bezeichnung, denn wir miissen bedenken, dafi trotz
der geschlossenen Volkswirtschaft, in der wir leben, trotz der
Unterbindung des Weltfreihandels, der in den letzten Jahr-
zehnten die Seccle unserer Wirtschaftsordnung war, die freie
Erwerbswirtschaft im Inneren bei uns keineswegs aufgehoben
ist. Es wirkt also dio erwerbswirtschaftliche Trieb- und
Willenshildung ungehemmt weiter fort. Und gerade diese
.hinkende" Erwerbswirtschaft in der heutigen Ausnahmezeit
hat den groBen Rif zwischea dem Einkommen der einen und
dem Auskommen der anderen zur Folge gehabt, der als so sti-
rend empfunden wird. Fehlt doch der sonst selbstverstiind-
liche Ansgleich durch den freien Zustrom aller Giiter. Friiher
stand dem Erwerbssinn des Haussemachers der Erwerbssinn
des Baissemachers gegeniiber und schuf einen verhiilinisméifig
giinstigen, nach oben wie nach unten beweglichen Preisstand
der Waren. Dies ist ia stets ein Hauptbeweis der Verteldiger
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des Terminhandels gewesen. Heute beherrscht der Erwerbe-'
ginn der Haussiers unbeschriinkt das Feld, Dieser Erwerbs-
sinn, der in Friedenszeiten als natiirlich und sehépferisch an-
gesehen wird, kann, wenn man die menschliche Schwiiche be-
denkt, auch im Kriege nicht durch Selbsterziehung, sondern
nur durch Mafiregeln der Allgemeinheit ausgeschaltet werden,
Hat doch privatwirtschaftlicher Erwerbssinn im Verein mit
gemeinwirtschaftlicher Organisation erst die gewaltige und
gewaltig schnelle Umschichtung unserer Industrie zur Kriegs-
zeit mit hervorgerufen. Da nun bel dieser Sachlage die zu- |
filligen Besitzer grofer Vorrite (zum Beispiel ganz grole
Spinnwebereien) die Sammler groBer Liger (der Grofhandel
und die Grofibetriebe des Detai%hanﬂsls) und auch ganz allge-
mein das Kapital, das imstande ist, sich am Warenumschlag im
grofen zu beteiligen, die Beherrscher der Konjunktur und des
Absatzes ohne irgendwelchen Gegenspieler sind, so sind auf
dieser Seite auch sehr bedeutende Kriegskonjunktur-
gewinne erziell worden, die in den hohen Preisen mitent-
halten sind. Auch hier gilt das Wort: ,Wer das Kreuz hat,
segnet sich."

- Die Bewegung zur Preiserhthung wird noch verstiirk

die Verbandsbildung, diag'oei bereits aufgshf}ﬂden;lr:n!;
iuberen Wettbewerb nun auch die Verbilligungstendenz des
inneren Weltbewerbes ausschaltet nnd die gemeinsame Preis-
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erhbhungen nicht nmur zn beschlieien, sondern auch durchzu-
driicken imstande ist. Fast alle Konventionen, auch solche,
die keine Preiskonventionen sind, sind wenigstens Preis-
erhhungskonventionen geworden, und wir haben bisher nicht
davon ?th}rl. dal eine Gegenbewegung diese zu verhindarn
und aufzuheben imstande gewesen wihre, Vielleichi ist ea
auch nicht ausgeschlossen, dafl bei der Ueberwhlzung der
abeoluten Preiserhihungen durch die einzelnen Produktions-
und Verkehrsstufen hindurch bie zum fertigen enstand
ebenialls moch neoue relative Erhthungen von fo zu
Stufe vorgenommen gind. Preismindernde MaBnahmen der
Regierung, etwa durch Hichstpreise oder durch Ankanf sei-
tens Gffentlicher Kirperschaften, sind im Webstotfach bigher
nicht beliebt worden. Sollte die Regierung sich dazu ge-
dringt fithlen, so diirfte die Erfahrung auf anderen Gebieten
lehren, daB sie unwirkeam bleiben miissen, wenn sies nichf
be:-eits beim Rohsioffbesitzer und beim ersten Hersteller ein-
setzen.

_Ueber die bisherigen Momente hinaus, die, mbgen sie objek-
tiver oder subjektiver Natur sein, im Wesen unserer Wirt-
schaftsordnung liegen, sind jedoch bedauerlicherweise noeh
weitere preisireibende Umstéinde in die Erscheinung getreten
und restlos ausgekauft worden. Das Urteil des Privatpubli-
lfums und auch weiter Kreise der Kaufmannschaft hat sich
der aullerordentlichen Lage nicht gewachsen gezeigt, und war
deshalb vielfach fremden Suggestionen ausgeliefert. Das mufite
zum Teil deswegen der Fall sein, weil uns, woranf die Han-
delskammer zu Berlin mit Recht hinweist, eine brauchbare
Slatietik flir den Umfang des heimischen Warenverbrauchs,
der Warenerzeugung und der Aufstapelung von Reserven noch
villig abgeht. Selbst Fachleute und Wissenschaftler haben
sich von vielen Ergebnissen der Kriegszeit vielfach angenshm
iiberraschen lassen. Aber much die Kehrseite felilt nicht. Die
Legende der Warenknappheit wuchs aus dem-
selben Grunde weit itber das wirkliche Mall hinaus, sie wurde
gleich zu Beginn von schlauen Mirchenerzdhlern im Basar
und in der Kerawanserei mit allen Ausechmlickungen der
Phantasie weitergetragen und: fand ein williges Ohr. So
wurde eine Ucberhaussestimmung Lkiinstlich und
nicht immer gutgliubig erzeugt, der hysterieche Angsat-
kdufe folgten. Es wurde auch z. B, bei Seidenerzeugnissen
ein Druck auf die Abnehmer durch das Angebot hoher Mindest-
mengen auszuilber versucht. Da dem Abnehmer, der sein
ruhiges Urteil nicht behielt, aber die blasse Furcht beherrschie,
spiiter iiberhaupt keine Ware mehr oder nur zu abermals er-
héhien Preisen zu erhalten, so griff er zu und schlug damik
sich selbst. Auch dieser Strimung stand keine Gegen-
sirémung wie sonst im Wege.

Niemand wird prozentual feststellen kiinnen, welcher Teil
der Preiserhohungen auf die oben dargestellten einzelnen Um-
gifinde entfdllt. Wir kinnen nur fiir das Webstoffach zu-
sammenfassend mit einiger Wahrscheinlichkeit sagen, daf den
stirksten Anteil die Abschneidung der Zufuhr haf, einen wei-
leren die durch staatliche Malregeln nicht gehemmte Aus-
nutzung der Kriegskonjunktur und einen leizien, nicht unbe-
triichtlichen, die kiinetliche Preisireiberei einzelner Kreise
durch eine Stimmungsmache, der kein Widerstand geleistet
wurde, Man wird danach in nicht sehr vielem Fhllen von |
wahrhaften ,,Wuchergewinnen im Websioffach sprechen |
kinnen, wenn wir gewisse Kriegslieferungen unberufener
Zwischenhinde ausschalten. ' o
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